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EN BUSCA DE
FINANCIACION

Hemos empezado el afio con un deseo hecho realidad para muchos, como es la bajada del
Euribor. Hecho que alegrara a muchas familias, ya que hara que la cuota mensual de sus
hipotecas, se vea reducida de forma considerable. Esperemos que esta tendencia se man-
tenga y siga durante todo el afio.

También creo, que sera un buen afio para los que se vean en la necesidad de comprar vi-
vienda, tanto como para residencia habitual, como para forma de inversion, ya que ademas
de la bajada del interés, estamos en un momento en el que el mercado comienza a ser una
gran oportunidad. La variacion de los precios, el aumento de la oferta y el cambio de menta-
lidad de los vendedores, hacen que volvamos a darnos cuenta que para vender lo principal
es adaptarse al precio de mercado y a las condiciones que nos ofrecen los compradores;
aunque no estemos acostumbrados a saber que esto es normal cuando se trata de opera-
ciones de tanto dinero, tan importantes y necesarias.

Seguimos insistiendo en la importancia que van a tener este afio para nuestro mercado in-
mobiliario, tanto para los futuros compradores, como para los futuros vendedores, el con-
seguir financiacion en unas condiciones normales, tanto en lo referente a requisitos como
a cantidades; ya que dificilmente aprovecharemos las ventajas que tiene este mercado a la
baja, si no conseguimos poder terminar cualquier operacion de manera satisfactoria. Como
todos sabemos, en este mercado se mueven cantidades muy importantes y por tanto es
necesario dinero y plazos.

Por suerte, deciros que nuestra Asociacion es la que mejor se esta manteniendo dentro de
nuestro sector, respecto al nimero de bajas y altas, ya que si el mercado inmobiliario ha
visto el cierre de un 70% de agencias en toda Espafia, nosotros compensando cifras con
las altas, no hemos llegado ni al 10% de bajas a fecha de hoy. Esperemos que este afo,
a pesar de ser un periodo que se presenta dificil, los que hemos quedado en el sector, por
nuestras ideas y profesionalidad, podamos seguir manteniendo estos niveles tan positivos.

Informaros que hemos vuelto a tener reuniones con miembros de la Junta Directiva en pe-
quefio comité para tratar temas importantes del momento actual del sector y como nos
pueden afectar. De estos encuentros, hemos sacado conclusiones e ideas que 0s iremos
transmitiendo y que nos ayudaran a mejorar tanto a nivel individual como de Asociacion.

Oscar Martinez Solozabal
Presidente

Revista Expertos Inmobiliarios. Aho VIl,nimero 68. Febrero - Marzo de 2009.

Edita Asociacion Profesional de Expertos Inmobiliarios Presidente Oscar Martinez Solozabal Vicepresidente José Toméas Garcia Zabalza
Secretario General José Luis Marroquin Cornejo Tesorero Pedro José Arellano Pérez Vocales Pedro Arcocha Echebarria, M? Carmen Vazquez
Calle, Anselmo Mufioz Garcia, M? Nieves Atienza Tosina, M? Dolores Marchal Cabrera. Gerente Nuria Alcala Pifiol.

Sede Social Ronda San Pedro, 19-21, 1° 52, 08010 Barcelona Tel. 902 30 90 20 Fax 902 30 90 21 Web www.expertosinmobiliarios.com
Mail administracion@inmoexpertos.com

Maquetacion Punt Conceptual Redaccion Jesus Manuel Pernas Bilbao, Daniel Garcia Barbera, Farnos-Franch Asesores Asociados, Elisabet
Carvajal, Nuria Alcala Pifiol, Trinidad Gomez Lazaro. Los contenidos de este boletin pueden reproducirse citando la fuente.

Depédsito legal: LR - 406 - 2002.

SUMARIO:

PAGINA 3

FORMACION Y

RECICLAJE 2009
ENCUENTROS ENTRE
EXPERTOS INMOBILIARIOS
POR COMUNIDADES
ADIOS A UN COMPANERO

PAGINA 15
MAILING DESDE” EXTRANET”

PAGINA 4-5
LOS ARBITAJES EN MATERIA
ARRENDATICIA

PAGINA 6

IVA. TRATAMIENTO DE LA
RETENCION DE CANTIDADES
PERCIBIDAS EN CONCEPTO
DE ARRAS EN CASO DE
DESISTIMIENTO DEL
CONTRATO

PAGINA 7 -11

EL SECTOR “LUJO?,
¢UN REFUGIO ANTE LA
CRISIS?

PAGINA 12 - 13

¢ESTAN BIEN IDENTIFICADOS
LOS EXPERTOS
INMOBILIARIOS?

PAGINA 14
CAMPANA CAPTACION




BREVES DE LA ASOCIACION

BIENVENIDOS

Como viene siendo habitual,
en este apartado de nuestra
revista Expertos Inmobilia-
rios, damos la bienvenida
oficial a todos aquellos pro-
fesionales que se han unido
recientemente a nuestro

colectivo.

JOSE M? ROS ALVAREZ
Numero afiliado: 2423
Empresa: GRANOS
HABITATGES | PROMOCIONS
Poblacion: El Masnou

Provincia: Barcelona

JOSEP ANTONI RIVAS COLL
Numero afiliado: 2424
Empresa: LA GESTORA
SERVEIS PER LEMPRESA
Poblacion: Sabadell

Provincia: Barcelona

RAMON PUIG CASAJUANA
Numero afiliado: 2425
Empresa: LA GESTORA
SERVEIS PER LEMPRESA
Poblacion: Sabadell
Provincia: Barcelona

M2 JOSE MEJIAS PARRALEJO
Numero afiliado: 2426
Empresa: GRUP CLICK !
Poblacion: Torredembarra

Provincia: Tarragona

PILAR AROZARENA MURILLO
Numero afiliada: 2427
Empresa: NAVARRA DE
CATASTROS Y VALORACIONES S.L.
Poblacion: Pamplona
Provincia: Navarra

M? DOLORES FERNANDEZ
MURILLO

Ndmero de afiliada: 2428
Empresa: INVERSIONES
NAJERILLA S.A.

Poblacion: Logrono

Provincia: La Rioja

FORMACION Y RECICLAJE 2009

Tras los 2 primeros cursos de 2008 que significaron la inauguracién de la plataforma de for-
macién on-line de la Asociacion, el 2009 ha seguido cosechando éxitos en este area. Tan-
to el curso de DERECHO BASICO INMOBILIARIO como el de FISCALIDAD INMOBILIARIA,
han tenido muy buena acogida entre los compafieros. Han sido cursos duros y densos, por
la materia a tratar, pero el esfuerzo de los que lo han realizado ha valido la pena.

Asi mismo ISDE, nuestro socio en esta aventura de la formacién on-line, ha puesto todos
sus medios y empefio para que el grado de satisfaccion de los alumnos fuera el maximo po-
sible, resolviendo dudas e incluso dando algun dia de mas para terminar la formacion si asi
lo solicitaba el afiliado.

Os recordamos que a finales de MARZO retomaremos el curso de ADMINISTRACION DE
COMUNIDADES, siendo ya la 32 convocatoria, gracias al éxito de las 2 primeras.

ENCUENTROS ENTRE EXPERTOS

El pasado dia 26 de febrero tuvo lugar el primer encuentro del afio entre afiliados de las co-
munidades de Madrid, Castilla La Mancha y Castilla Ledn.

Dicho acto, coordinado por los propios comparieros, con la ayuda de la sede central, tenia
como excusa principal el encuentro entre afiliados de zonas préximas para el intercambio
de ideas y opiniones sobre la situacién actual del mercado.

Aprovechando la ocasién, nuestro asesor juridico J. Manuel Pernas y nuestro presidente,
Oscar Martinez, también se desplazaron hasta Madrid para completar el encuentro con sen-
das charlas-coloquio:

1.- Andlisis de los contratos de Arrendamiento con opcién de Compra, Permuta, e Intercam-
bio de Inmuebles

2.- Situacion actual del Mercado Inmobiliario.

Esperamos que de estas reuniones puedan surgir buenas ideas que podamos hacer ex-
tensibles al resto de compafieros y asi, entre todos, sobrellevar mejor la coyuntura actual.
Animo.

ADIOS A UN COMPANERO

Desde estas lineas quisiéramos hacer llegar, en nombre de la Asociacion, nuestro mas sin-
cero pésame a la familia y allegados de D. EUSEBIO ZAFRA FUENTES, compariero de Huel-
va, por la triste noticia de su reciente fallecimiento.
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LOS ARBITRAIJES EN MATERIA

ARRENDATICIA.

AUTO DE LA AUDIENCIA PROVINCIAL DE MADRID DE 22 DE ENERO
DE 2008 QUE INDICA QUE NO ES JURIDICAMENTE VIABLE SOME-
TER EL ARRENDAMIENTO DE VIVIENDA AL ARBITRAIJE DE EQUIDAD.

JESUS MANUEL PERNAS Asesor Juridico de nuestra Asociacién.

Esta resolucioén judicial trata un tema actualmente muy en
boga: la posibilidad de someter a arbitraje de equidad un
arrendamiento de vivienda. Nos referimos, como ya sa-
béis, a determinadas de esas “clausulas arbitrales” que
tanto se publicitan uUltimamente, a tenor de las cuales algu-
nas “asociaciones” (colectivos creados, a nuestro enten-
der, con un claro animo de lucro), indican que la suscrip-
cion de sus clausulas o contratos garantiza un desahucio y
una reclamacién de rentas rapida y eficaz.

Si bien existen sentencias contradictorias al respecto a
continuacién analizamos una de ellas que deniega la po-
sibilidad de someter el arrendamiento de vivienda al
arbitraje de equidad. En el caso que a continuaciéon co-
mentamos la clausula firmada se remitia al arbitraje de la
autodenominada “Corte Espafola de Arbitraje Econémico
de Derecho y Equidad”.

Con caracter previo indicaros que se denomina “Arbi-
traje de Derecho” al que se resuelve por los arbitros
conforme a derecho, y “Arbitraje de Equidad” al que
se resuelve por los arbitros conforme a “su leal saber y
entender”.

La sentencia recuerda que las partes habian firmado un
impreso denominado “Garantia de Alquiler”. A tenor de
todo ello la denominada “Corte Espafola de Arbitraje Eco-
némico de Derecho y Equidad” habia emitido un Laudo
que condenaba al arrendatario a desahuciar la vivienda y
a pagar las rentas adeudadas. El arrendatario habia en-
tregado las llaves, pero se negaba a pagar las rentas. Ello
obligd al arrendador a solicitar la ejecucion del Laudo ante

los Tribunales ordinarios (recordemos, en este sentido,
que esto es siempre asi, los Laudos Arbitrales los debe
ejecutar siempre la Jurisdiccion ordinaria en caso de
oposicion por parte del condenado, con lo cual, obvia-
mente, en muchos casos nos seguiremos encontrando
con el habitual retraso de nuestros Tribunales a la hora
de desahuciar al inquilino). E| arrendatario se opuso a la
solicitud por entender que la materia objeto de arbitraje no
era susceptible de disposicion. El Juzgado de 1? Instan-
cia correspondiente dio la razén al arrendatario y en-
tendié que esta materia no podia someterse a arbitraje
de equidad. El arrendador recurrié. La Audiencia analiza el
caso en la sentencia que ahora comentamos llegando a las
siguientes conclusiones:

El tema de la posibilidad de someter a arbitraje cuestiones
relativas a la Ley de Arrendamientos Urbanos, en especial
las que atafien al arrendamiento de vivienda, y muy espe-
cificamente una pretension de resolucién del contrato y
desahucio por falta de pago de la rentas, siempre ha sido
muy controvertido.

Una primera cuestién a resaltar es que se trata de una ma-
teria muy delicada de nuestro ordenamiento, en la que la
regulacion es de caracter imperativo, para proteger los
derechos del arrendatario de vivienda.

El segundo aspecto es que también el ordenamiento pro-
cesal contiene ademas unas normas imperativas y que
pueden considerarse de orden publico cuando se pretende
la resolucion del contrato de arrendamiento y el desahucio
del demandado por falta de pago de la renta.



EXPERTOS EN LO JURIDICO

Lo que no es posible, pues no cae en el poder de dis-
posicién de las partes, es establecer un arbitraje de
equidad, que permita obviar la regulacion sustantiva de
caracter imperativo; conclusién reafirmada cuando con-
templemos las disposiciones imperativas de caracter pro-
cesal, también incompatibles con un arbitraje de equidad.

La Audiencia desestima el recurso y confirma la decisién
del Juzgador de Instancia.

La Asociacion ha recibido en multiples ocasiones re-
querimientos de estas “Asociaciones” para la firma de
Convenios que promuevan la firma de estas cldusulas o
contratos entre nuestros afiliados. Pero, tras estudios de-
tallados, nos hemos opuesto a esta posibilidad. Si cual-
quier afiliado, como ya os consta, nos pregunta al respec-
to, le informamos debidamente, y dejamos a su criterio (o
al de su cliente) la posible firma de las clausulas en cues-
tion. Pero no firmamos Convenios. Se trata de colectivos
con animo de lucro, que tratan sobre una materia dudo-
sa, y que, ademas, son muy mal vistos por las diferentes
Uniones de Consumidores.

Como veis no esta claro que se pueda someter esta ma-
teria a arbitraje de equidad. Ademas, y por mucho que se
venda la existencia de “celeridad”, si el inquilino se opo-
ne siempre hay que acabar recurriendo a los Tribunales.
Y todo ello sin hablar de otros problemas tales como la
complejidad (y algunas veces poco valor juridico) de las
notificaciones en el procedimiento arbitral, y las dificul-
tades afadidas que se plantean cuando el desahucio o
reclamacién se produce en alguna localidad donde estos
colectivos no tienen sede (casi todo el pais en general).
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IVA. TRATAMIENTO DE LA RETENCION DE CAN-
TIDADES PERCIBIDAS EN CONCEPTO DE ARRAS
EN CASO DE DESISTIMIENTO DEL CONTRATO.

BUFETE FARNOS-FRANCH (www.farnos-franch.com)

La existencia de servicios sujetos a IVA cuando se han cons-
tituido unas arras y quien las recibié se acaba quedando con
las mismas antes el desistimiento de quien las constituy6 es
una cuestiéon controvertida.

Esta controversia se resolvio por el Tribunal de Luxemburgo
en julio de 2007, habiéndose incorporado esta jurisprudencia
a la doctrina administrativa espafiola, como no puede ser de
otro modo.

La contestacion de la DGT de 15 de septiembre de 2009, n°
V1675-08, se refiere a un supuesto en el que una empresa
promotora que habia recibido una cantidad a cuenta del pre-
cio final de una vivienda no efectta la transmisién prevista,
devolviendo el importe que habia recibido, pero recibiendo a
cambio una indemnizacion.

En lo concerniente al IVA, la DGT cita el art. 80.seis LIVA, al
amparo del cual sefiala: que: “debera devolver a la parte com-
pradora la cuota impositiva que corresponda a la parte del
precio objeto de devolucion y expedir una factura en la que se
haga constar tanto la disminucion de la base imponible como
la rectificacion de la repercusion efectuada.”

Del mismo modo, la DGT establece la posibilidad de recu-
perar el IVA repercutido “en la declaracion-liquidacion del
periodo de liquidacion correspondiente al momento en que
hubiera expedido este documento rectificativo o en los pos-
teriores hasta el plazo de un afio a contar desde el momento
en que debio efectuarse la mencionada rectificacion, segun
lo dispuesto en la letra b) del articulo 89.Cinco de la Ley del
Impuesto sobre el Valor Afadido.” Esta minoracién debera
acompanarse de la expedicion de una factura rectificativa
(nota de abono en el argot contable-empresarial).

En cuanto a la tributacién que corresponderia a una cantidad
retenida en concepto de penalizacion, la DGT se refiere al art.
78.Dos.5% LIVA, conforme al cual su criterio habia sido que
no procedia efectuar rectificacién por la parte del precio re-
tenida porque se encuentra sujeta al impuesto al mismo tipo
que la operacion que ha sido resuelta, siendo necesario, Uni-
camente, modificar la base imponible del modo sefialado en
el apartado anterior.

La contestacion que se ha citado sefiala que este criterio ha
sido modificado.

La misma DGT se refiere a la sentencia del Tribunal de Jus-
ticia de las Comunidades Europeas de 18 de julio de 2007,
Asunto C-277/05, Societé thermale d’Eugénie-Les-Bains re-
lativa a la sujecion al IVA de las arras percibidas en el mo-
mento de la formalizacion de la reserva de habitacion y con-
servadas por ésta en caso de anulacién de dicha reserva. Los
apartados 32, 35 y 36 de esta sentencia, que se reproducen
en la contestacion que se comenta, sefialan lo siguiente:

32. Mientras que, en el caso de un desarrollo normal del con-
trato, las arras se imputan al precio de los servicios presta-
dos por el empresario del establecimiento hotelero y estan,
por tanto, sujetas al IVA, la conservacion de las arras de que
se trata en el procedimiento principal es, por el contrario, la
consecuencia del ejercicio por parte del cliente de la facul-
tad de desistimiento que se habia puesto a su disposicion y
sirve para indemnizar a dicho empresario de los efectos del
desistimiento. Una indemnizacién de estas caracteristicas no
constituye la retribucion de una prestacion y no forma par-
te de la base imponible del IVA (véase, en este sentido, en
lo que se refiere a los intereses de demora, la sentencia de
1 de julio de 1982, BAZ Bausystem, 222/81, Rec. p.2527,
apartados 8 a 11).

35. Al no constituir, por un lado, el abono de las arras la re-
tribucion percibida por el empresario de un establecimiento
hotelero en concepto de contrapartida efectiva de un servicio
autonomo e individualizable prestado a su cliente, y, por otro
lado, al tener por objeto la conservacion de las arras, tras el
desistimiento del cliente, la reparacién de las consecuencias
de la falta de ejecucion del contrato, procede considerar que
ni el abono de las arras, ni su conservacion, ni su devolucién
duplicada entran dentro del ambito de aplicacion del articulo
2, apartado 1, de la Sexta Directiva.

36. Habida cuenta de todas las consideraciones anteriores,
procede responder a la cuestion planteada que los articulos
2, apartado 1, y 6, apartado 1, de la Sexta Directiva deben
interpretarse en el sentido de que las cantidades abonadas
en concepto de arras en el marco de contratos relativos a
prestaciones de servicio hotelero sujetas al IVA deben con-
siderarse, cuando el cliente hace uso de la facultad de desis-
timiento de que dispone y esas cantidades quedan en poder
del empresario de un establecimiento hotelero, indemniza-
ciones a tanto alzado por resolucion de contrato abonadas
en concepto de reparacion por el perjuicio sufrido a causa
del incumplimiento del cliente, sin relacion directa con ningtin
servicio prestado a titulo oneroso y, como tales, no sujetas a
este impuesto.”

De lo anterior la DGT deduce que “la cantidad del precio rete-
nida en concepto de penalizacion por los perjuicios causados
al incumplirse por el comprador de la vivienda y el local de
negocio los compromisos adquiridos, no constituye contra-
prestacion de entregas de bienes o prestaciones de servicios
sujetas al Impuesto sobre el Valor Afiadido, por lo que la pro-
motora no debera repercutir el citado tributo por la retencion
de la referida cantidad, estando obligada a la emision de una
factura rectificativa por el total de las cantidades anticipadas
por el comprador.”
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LAS VIVIENDAS DE LUJO RESISTEN EN
TIEMPOS DE CRISIS, AUNQUE LOS
PRECIOS TAMBIEN BAJAN

EL TRATO PROFESIONALIZADO Y LA CAPACIDAD DE ASESORAR,
IMPRESCINDIBLES PARA TENER CLIENTELA EN ESTE SEGMENTO
DONDE LAS FINCAS SUPERAN EL MILLON DE EUROS

ELISABET CARVAJAL

Céntricos apartamentos en las grandes ciudades, ex-
traordinarios aticos, pazos, torres y mansiones, e in-
cluso castillos...Son viviendas de lujo y alto lujo con
precios que superan el milléon de euros y alquileres que
pueden alcanzar los 6.000 € mensuales. Las fincas de
alto standing configuran un segmento que resiste me-
jor la crisis. Sin embargo, los descensos de los precios
también afectan, por lo general, a estas residencias con
descuentos de entre un 20 y un 30 por ciento en relacién
al ano 2007. Los compradores solventes pueden encon-
trar ahora interesantes oportunidades, porque quien
se ve obligado a vender - en el lujo también ocurre -,
ajusta el precio. Aunque muchos propietarios de estas
magnificas fincas no tienen prisa en vender y esperan
un mejor momento.

Aunque el momento actual es complejo, lo cierto es que
las fincas de gama alta se abren paso con fuerza en el
corazon de Barcelona, el metro cuadrado en Madrid es
el segundo mas caro entre las capitales europeas, y, se-
gun reflejan estudios recientes, las provincias gallegas,
por ejemplo, relinen una interesante oferta. Agentes
inmobiliarios de nuestra asociacion, conocedores de
este mercado en distintas area de Espaiia nos explican
como afecta la crisis a las viviendas de lujo y nos dan
unas pistas para conocer mejor el perfil de clientes.

Hallar segmentos de especializacion puede ser de gran ayu-
da para los agentes inmobiliarios a la hora de hacer frente al
reajuste del sector que, en el peor de los escenarios con-
templado por el Gobierno, podria alargarse hasta mediados
de 2012, segun el reciente informe publicado en el boletin
Informacién Comercial Espafiola (ICE) del Ministerio de In-
dustria. En este panorama, el agente inmobiliario puede va-
lorar si el gran lujo puede suponerle un segmento refugio,

especialmente en zonas de la geografia espafiola con una
oferta suficientemente amplia y atractiva. Pero, ¢qué requi-
sitos son necesarios para hacerse con una cartera de clien-
tes capaces de afrontar transacciones de fincas valoradas
en méas de un millén de euros o alquileres que superan los
3.000 € al mes?.

Para nuestro Experto en Tenerife, Carmelo Correa, “el trato
profesionalizado y estar preparado para dar un buen y
amplio asesoramiento son imprescindibles si se quiere
tener clientela en el segmento del lujo”. En este aspecto
abunda también Inmaculada Nomen Prados, miembro de
la APEI especialista en alquiler y compraventa de viviendas
exclusivas en Sant Cugat (Barcelona), quien afirma “se ha
de estar muy preparado. El cliente es muy exigente, esta
familiarizado con los tramites y operaciones. Busca un
agente inmobiliario de confianza, al igual que tiene su
abogado o su médico”. Otra de nuestras profesionales es-
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pecializada en este segmento es Maria de Pablo, y bue-
na conocedora del barrio de Salamanca, en Madrid, quien
aconseja ser “muy paciente en el trato con el cliente”.

El boca oreja

Pero ganarse la confianza de los potenciales clientes in-
teresados tanto en vender como en comprar estas millo-
narias residencias no es facil. Segun explica Correa “el
boca oreja funciona. En el caso de Tenerife, entre los
propietarios de estas fincas te recomiendan. Un trato

altamente profesional y un asesoramiento amplio y de
calidad es fundamental”. La experiencia de Inmaculada
C. Nomen coincide con Correa. “Se trata de un cliente
que valora al buen profesional porque sabe muy bien
lo que quiere y no pasa ni una. Muchos clientes se di-

*Un trato altamente profesional y un ase-

soramiento amplio y de calidad es funda-
mental. Se trata de un cliente que valo-
ra al buen profesional porque sabe muy
bien lo que quiere.

rigen a nosotros por la seriedad, porque saben que el
producto que ofrecemos tiene las condiciones adecua-
das”.

Nuestra experta en Madrid, Maria de Pablo, apunta que
“en nuestro caso, y en concreto en el barrio de Sala-
manca, muchas veces son personas elitistas... Es un
publico complicado. Tienes que demostrarles que no
eres mas que ellos, pero tampoco menos y has de ser
muy paciente en el trato”. Maria de Pablo nos explica
que los alquileres que se gestionan en su agencia pueden
alcanzar los 6.000 € mensuales. Los clientes son normal-
mente altos directivos y ejecutivos como publicistas e in-
formaticos que vienen de otros paises.

Para la Experta catalana, Inmaculada, los secretos para
tener éxito en este segmento son “cuidar mucho el pro-
ducto, la profesionalidad, mimar al cliente, tener mu-
cha psicologia... normalmente manda la mujer. Y que
no te venga grande el producto... has de poder mostrar
con seguridad una torre de un millon de euros”.

Buenas oportunidades para adquirir lujo

Sin embargo, las rebajas — aunque con matizaciones -
también han alcanzado al lujo y se estima que los precios
de estas formidables residencias se han reducido entre un
20 y un 30 por ciento en relacion al 2007. Para Carmelo
Correa, especializado en la zona norte de la isla de Teneri-
fe “los precios han bajado un 20 por ciento en relacion
a hace tres anos. Estamos preparando el cierre de una
operacion de una finca que llevaba 8 afios parada. Su
precio era de 1,6 millones euros y se ha rebajado hasta
1,1 millones”.
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Este profesional con 8 afos de experiencia en la isla
canaria explica que “hay gente dispuesta a comprar
pero eligen, buscan mas y, sobre todo, pelean mas el
precio”. Nuestro experto afiade “la oferta es mayor
que la demanda. Pero se sigue vendiendo, aunque el
tiempo de decision para la compra ahora es mucho
mas largo”.

Sin embargo, para Inmaculada C. Nomen Prados, agente
comercial e inmobiliaria con una dilatada experiencia en
Sant Cugat, una de las zonas mas privilegiadas del entor-
no de Barcelona, las rebajas no han llegado a las residen-
cias de mas de un millén de euros en esta exclusiva zona
catalana especialmente buscada por altos directivos. “La
compraventa esta bastante parada. El ultimo piso de
lujo lo vendi el pasado junio. Pero los precios aqui no
bajan, se pueden negociar un poco... sin embargo, no
podemos hablar de tantos por ciento. El propietario se
espera, no tiene prisa en vender”.

Nuestra experta en una de las zonas mas exclusivas de
Madrid coincide en buena parte. “Si el propietario no se
ve obligado a ello, opta por no vender ahora y esperar.
Otra opcion es poner en alquiler la finca y sacarle un
rendimiento”. Para Maria de Pablo es dificil generalizar:
“son las circunstancias del propietario las que marcan
si hay o no un ajuste en el precio” explica. Pero lo cier-
to es que para los compradores solventes, este puede ser
un buen momento de encontrar oportunidades atractivas
en el sector del lujo. “Ahora se venden residencias de
alto standing a precio de bajo standing. Recientemen-
te hemos vendido un atico, considerado uno de los pi-
sos mas bonitos de Madrid, por un 1.220.000 euros. EI
precio inicial era de 2,1 millones”, concluye.

Sobre el perfil del comprador, Correa explica que “obvia-
mente, se trata de personas que tienen el dinero o la
capacidad de endeudamiento. Pero la crisis ha acaba-
do con los curiosos. Quien entra en la oficina es porque
tiene un interés real. He llegado a pensar que quizas se
esta animando la venta”.

Alto standing a través de la geografia espanola.
Mas lujo en el corazén de Barcelona

Uno de los casos mas llamativos de recientes promociones
de gran lujo lo hallamos en Barcelona, en la zona del “Portal
de I’Angel”, donde se concentran los alquileres comerciales
mas caros de la capital catalana. Este importante eje barce-
lonés cuenta ahora también con una oferta de pisos de gran
lujo que se situan entre los mas caros de la ciudad, sélo su-
perados por las zonas tradicionales de residencias de gama
alta: el Paseo de Gracia, Sarria y la Bonanova.

Segun informaba el Periddico de Catalunya en su edicion
del pasado 29 de enero, los dos edificios que integran la
promocién Vintage, en los nimeros 20 y 22 del conocido
Portal de I’Angel, tienen viviendas disponibles a partir de
1,11 millones de euros, y ofrecen servicios muy exclusivos.
El edificio fue durante afos la sede de Gas Natural.

El metro cuadrado de lujo en Madrid, el segundo mas
caro del mundo.

El metro cuadrado de una vivienda de lujo en Madrid vale
mas que en Nueva York. De hecho, es el segundo mas
caro del mundo, por detras de Paris pero por delante de
ciudades como Londres, Tokio y Dubai, segun un informe
de Richard Ellis. En el caso de Madrid, si la vivienda esta
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situada en la zona de maximo lujo, el metro cuadrado se
eleva hasta los 14.600 euros.

En Nueva York, y segun Richard Ellis, el metro cuadrado de
lujo se cobra a 4.900 euros y el maximo lujo a 13.200. Sin
embargo, segun la consultora, el precio final de este tipo de
residencias es mas alto en Londres o Nueva York, porque
las viviendas suelen contar con muchos mas metros cua-
drados.

Pazos en Galicia

Un informe hecho publico recientemente, indicaba el listado
de las 25 construcciones mas exclusivas de la comunidad
gallega, con un precio medio 1,8 millones de euros. La vi-
vienda mas cara de Galicia se encuentra en A Corufa, en
la zona de Ciudad Jardin, y se vende por 3,9 millones de
euros. En Lugo, la propiedad mas cara es un pazo ubicado
en Vilalba de 2,5 millones. En Pontevedra esté a la venta un
pazo en A Estrada por 2,4 millones.

Segovia, lo mejor de Castillay Leén

Segun un estudio del portal inmobiliario de www.piso.com
las viviendas mas caras de la comunidad de Castilla y Ledn,
tras el andlisis de una muestra de cerca 7.000 inmuebles en
esta comunidad, se hallan en Segovia donde existen chalés
de lujo de hasta 2 millones de euros. La vivienda mas cara
cuesta 1,95 millones de euros. Se trata de un chalet de lujo
de 350 metros cuadrados en pleno centro de Segovia, al
lado de la Plaza Mayor.
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Almeria

Otro estudio centrado en la provincia de Almeria, indica que
la residencia mas cara esta situada en Aguadulce, impor-
tante localidad costera cercana a la capital. Su valor supe-
ra los 2 millones euros y se encuentra en primera linea de
playa. La segunda vivienda mas exclusiva de la provincia
se encuentra junto a la localidad de Boca de los Frailes, en
el Parque Natural del Cabo de Gata y cuesta 1,8 millones
de euros. En Aguadulce también encontramos la tercera
vivienda mas cara de Almeria cuyo precio asciende a 1,5
millones de euros. En esta zona las viviendas en alquiler
pueden alcanzar los 4.000 euros al mes. Ese es el precio
de la vivienda mas cara de la provincia de Almeria, que se
encuentra en Mojacar.

Mansiones en la Comunidad Valenciana

El portal Idealista.com recoge una seleccién con las 25 vi-
viendas mas caras de la Comunidad Valenciana. la mayo-
ria estan en Alicante y Valencia, y los precios oscilan entre
los 2 millones de euros hasta los 10,5. La vivienda més cara
es una mansion en Santa Faz (Alicante). Las tipologias son
mansiones, chalés en finca, villas, aticos, pisos, viviendas
de disefio, e incluso un castillo — de 3 millones de euros - si-
tuado en Alqueria de Aznar ( Alicante).

¢Paralisis en Bilbao?

Un reciente articulo publicado en el diario El Pais explica las
dificultades de este segmento en la ciudad vasca de Bilbao
donde “en 2005 los pisos de lujo se vendian en un mes vy,
desde mediados de 2008, la decision esta practicamente
paralizada. Las promociones que todavia tienen pisos en

...las promotoras que vendian directa-
mente sus pisos, han empezado a con-
tar con las inmobiliarias para vender
mas rapidamente.

venta apenas si se mueven, y las promotoras, que hasta
ahora vendian directamente a sus clientes, han empezado a
soltar algunas unidades a las inmobiliarias, para ver si am-
pliando la base de datos de clientes se pueden colocar al-
gunos mas”. Si la media de gasto en un piso en Bilbao es
de entorno a 4.000 euros metro cuadrado, en los pisos de
lujo del centro, esa cifra se multiplica por dos y por tres, sin
incluir el IVA.

1
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¢(ESTAN BIEN IDENTIFICADOS LOS
EXPERTOS INMOBILIARIOS?

En los ultimos meses, en la sede central, se han visto
Incrementadas considerablemente las consultas sobre
los epigrafes que reflejan mejor el perfil del experto in-
mobiliario. Por ello nos hemos decidido a recordaros
cual es la normativa vigente

CNAE - 2009

A partir del 1 de Enero del 2009 ha entrado en vigor la Nue-
va Clasificacion Nacional de Actividades, CNAE-09, estipu-
lada a través del REAL DECRETO 475/2007, de 13 de Abril.
Esta clasificacion es de indole meramente estadistica.

La anterior clasificacion de actividades data de 1993, con
unas ligeras modificaciones en el 2003. Evidentemente, la
economia desde el afio 1993 ha cambiado sustancialmen-
te, principalmente desde el punto de vista de los procesos
productivos.

En la economia mundial también se ha producido un hecho
fundamental, una mayor globalizacién. Esto supone que las
necesidades de comparacion internacional han crecido, y
un elemento imprescindible para asegurar dicha compara-
cion es la existencia de clasificaciones armonizadas.

Ante estas circunstancias se planteé el proyecto de una
nueva clasificacion, en 1988 se establecié un plan apobado
en naciones Unidas que fijaba como objetivo tener las clasi-
ficaciones elaboradas en el afio 2007, con el fin de preparar
los sistemas estadisticos para que la clasificacién fuera uti-
lizada a finales de esta década.

La Union Europea ha elaborado un plan de implantacion,
en el que cualquier encuesta europea empezara a utilizar la
clasificacion a la par en todos los Estados miembros con el
fin de garantizar la comparabilidad de la informaciéon. Como
fecha de inicio de uso de la clasificacion en la mayoria de
las encuestas europeas se ha considerado el 1 de Enero de
2009. Por supuesto Espafa se ha alineado con el Plan de
la Unién Europea, y la CNAE-2009 empezara a utilizarse en
las fechas acordadas.

Por ello la mayoria de vosotros debisteis haber recibido a lo
largo del afio pasado una notificacion por parte de la Teso-
reria General de la Seguridad Social en la que se os solici-
taba a todas aquellas empresas que segun los cuadros de
equivalencia entre CNAE-93 Rev.1 y CNAE-2009 su catego-
ria se desglosase en varias, como en el caso de la mayoria
de los Expertos Inmobiliarios, indicarais el cédigo correcto.
Dicha anotacién deberia ser efectuada antes del 1 de No-
viembre de 2008 dado que si llegada esa fecha no se hubie-
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ra hecho la Tesoreria por su parte procederia a una conver-
sion automatica designandoos el coédigo de cotizacién mas
alto de entre los posibles que os pudiesen corresponder.

A continuacién os mostramos un breve ejemplo del desglo-
se que afecta al EXPERTO INMOBILIARIO, asi como la co-
rrespondencia del CNAE-93 Rev.1 con el CNAE-2009.
Podéis ampliar la informacion en el apartado “ Utilidades e
Informacién de Interés” de la web de la Asociacion.

CNAE-93 Rev.1

K Actividades inmobiliarias y de alquiler; servicios em-
presariales.

KK Actividades inmobiliarias y de alquiler;servicios empre-
sariales.

70 Actividades inmobiliarias.

701 Actividades inmobiliaria por cuenta propia.

702 Alquiler de bienes inmobiliarios por cuenta propia.

703 Actividades inmobiliarias por cuena de terceros.

7031 Agentes de la Propiedad Inmobiliaria.

70310 Agentes de la Propiedad Inmobiliaria. (*)

CNAE-2009

L Actividades inmobiliarias.

6810 Compraventa de bienes inmobiliarios por cuenta
propia.

6820 Alquileres de bienes inmobiliarios por cuenta propia.
6831 Agentes de la Propiedad Inmobiliaria. (*)

6832 Gestion y administracion de la propiedad inmobiliaria.

(*) Otros literales dle cédigo 70310/6831: Administracion de comu-
nidades; Agencia inmobiliaria; Agentes de la Propiedad Inmobiliaria;
Inmuebles, intermediaciéon comercio (cuenta terceros); Inmuebles,
valoracion por cuenta de terceros de; Intermediacion inmobiliaria;
Servicios de tasacion de inmuebles; Intermediacion comercio (ven-
ta terceros) terrenos; Valoracion de fincas.

Otra de las consultas que se ha incrementado, sobre
todo ante los rumores de la inminente regularizacién del
sector, es la referente al epigrafe correspondiente al IAE.

IAE

Antes de producirse la liberalizacién del sector con la apro-
bacién de la Ley 10/2003 ya se habia planteado también la
duda sobre qué IAE correspondia a los denominados “EX-
PERTOS INMOBILIARIOS”. Y ello porque debido a que aun
realizando la misma actividad que los APls, al no estar cole-
giados no se podia compartir el mismo epigrafe. Volvimos a
realizar nuevamente la consulta (via telefénica en esta oca-
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sion) planteada en el afio 1994 y nos ratificaron que la res-
puesta facilitada en ese momento, la cual os transcribimos a
continuacién, sigue siendo la correcta:

1°. Como ya ha manifestado este Centro Directivo en di-
versas contestaciones, entre las que cabe senalar la nu-
mero 44 de fecha 5 de noviembre de 1991, en las Tarifas
del Impuesto sobre Actividades Econémicas, aprobadas
por el Real Decreto Legislativo 1175/1990, de 28 de sep-
tiembre, no existe rubrica especifica para la actividad de
“expertos inmobiliarios”. Si bien no se desprende del tex-
to de la consulta, parece que el conjunto de actividades
a desarrollar enumeradas en la misma se realizan como
propias de la actividad profesional de los Agentes Co-
legiados de la Propiedad Inmobiliaria, en cuyo caso y a
los efecto del Impuesto en examen procederia el alta y
tributacion por el Grupo 721 de la Seccién 2?2 ( Activida-
des Profesionales) de las Tarifas. Ahora bien, conviene
recordar que, conforme a la Regla 4°.4 de la Instruccion
para la aplicacion de dichas Tarifas, el hecho de figurar
inscrito en la Matricula y de satisfacer el Impuesto sobre
Actividades Econémicas no legitima el ejercicio de una
actividad si para ello se exigen en las disposiciones vi-
gentes otros requisitos; en consecuencia, el alta y tribu-
tacion antes citada no eximen al sujeto pasivo de cuan-
tos requisitos administrativos exija la normativa a aplicar
a la actividad de que se trate para considerar legitimo su
ejercicio, como, por ejemplo, figurar, en su caso, dado de
alta en el Colegio Oficial que corresponda, poseer la titu-
lacién que se exija, etc...

22, En el supuesto de que no se trate de un Agente cole-
giado de la Propiedad Inmobiliaria y las actividades ejer-
cidas tengan caracter profesional, en el sentido apunta-
do en la Regla 3°3 de la Instruccién a titulo de ejemplo,
podran encuadrarse en las siguientes rubricas de la Sec-
cién 22 de las Tarifas del Impuesto:

- intervencion en la constitucion de préstamos con ga-
rantia real o personal sobre bienes inmuebles o dere-
chos inmobiliarios y en la cesién, subrogacion y reno-
vacion de dichos préstamos: GRUPO 727 ( Agentes o
intermediarios en facilitar préstamos);

- intervencion en ventas de edificaciones como conse-
cuencia de promocién inmobiliaria: GRUPO 724 ( Inter-
mediarios en la promocién de edificaciones)

- tramitaciéon y promocion de expedientes inmobiliarios y
de comunidades y cooperativas inmobiliarias ante cual-
quier organismos estatal, autonémico, provincial, muni-
cipal: GRUPO 722 ( Gestores Administrativos)

3°. Finalmente, cuando las actividades realizadas por os
denominados “expertos inmobiliarios” tengan caracter
empresarial en el sentido enunciado en la Regla 3°.2 de
la Instruccion, deberan clasificarse en el grupo 834 de la

Seccién 1? de las Tarifas ( “ servicios relativos a la propie-
dad inmobiliaria y a la propiedad industrial” ) que segtin
la nota al mismo comprende los servicios relativos a la
propiedad inmobiliaria, incluyendo la tasacion de inmue-
bles, las agencias de arrendamiento de fincas, los servi-
cios relacionados con las administraciones de fincas, etc

También, pueden matricularse en este Grupo 834 toda
aquella persona fisica, juridica o entidad a la que se re-
fiere el articulo 33 de la Ley General Tributaria, que no
realizando especificamente ninguna de las actividades
profesionales antes resenadas, no ostenten tampoco la
condicion de Agente Colegiado de la Propiedad Inmobi-
liaria, desarrollen, no obstante, simultaneamente el con-
junto de actividades resenadas en la nota al mencionado
Grupo, situacion esta en la que , segun se desprende de
la cuestion planteada, parece que estan los denominados
“expertos inmobiliarios™.”

Aprovechando la consulta indagamos mas y planteamos cuall
es la diferencia entre actividad empresarial y profesional
realizada por una persona fisica, a efectos de I.A.E, y nos
han indicado que se considera profesional, quien actuando
por cuenta propia, desarrolla personalmente la actividad de
que se trate; mientras que estaremos en presencia de un
empresario cuando la actividad se ejerce no como una mani-
festacion de la capacidad personal, sino como consecuencia
de la puesta al servicio de la actividad de una organizacién
empresarial, desvinculada formalmente de la personalidad
profesional intrinseca del profesional (NORMATIVA DGCHT
576,DGCHT 595).

En conclusién, todo Experto Inmobiliario deberia estar dado
de alta en el Censo de Empresarios, Profesionales y Retene-
dores mediante la declaraciéon censal (modelos 036/037) en
el epigrafe 834 si se trata de una actividad empresarial. En el
caso de tratarse de una actividad profesional, aparte de los
epigrafes mencionados por la Agencia Tributaria también se
podria usa r el GRUPO 799 ( Otros Profesionales Relaciona-
dos con las actividades financieras, juridicas, de seguros y
de alquileres, N.C.O.P) aplicando la Regla 82 del Anexo Il del
Real Decreto Legislativo 1175/1990, de 28 de septiembre.

Por ultimo os recordamos que la pdliza de Responsabilidad
Civil disponible a través de la Asociacion unicamente cubre
las actividades precisamente descritas en el epigrafe 834 —
Servicios relativos a la Propiedad Inmobiliaria y a la Propie-
dad Industrial, no asumiendo riesgos propios y operando por
cuenta de terceros.
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SEGURO DE R.C PROFESIONAL GRATUITO
PARA TODOS AQUELLOS SOCIOS QUE
TRAIGAN NUEVOS COMPANEROS

A NUESTRO COLECTIVO.

0S RECORDAMOS QUE TODAVIA SIGUE VIGENTE ESTA CAMPANA
HASTA MEDIADOS DE JUNIO DE 2009.

Te recordamos de qué se trataba:

Tras constatar que los mejores captadores de nuevos afilia-
dos sois los que ya formais parte de la Asociacion, la Junta
Directiva aprobd, a finales de Octubre de 2008, premiar di-
cha labor y, a la vez, fomentar la incorporacion de nuevos
socios a nuestro colectivo.

Y es que si la Asociacién crece, los primeros en beneficiar-
nos de ello somos los propios afiliados. A mayor numero
de asociados mayor representatividad ante todos los esta-
mentos, mayores servicios y mas recursos que destinar a
la consecucioén de nuestros fines.

Ademas en estos momentos que vivimos, no lo olvidemos,
necesitamos mas que nunca ser un colectivo amplio de
buenos profesionales y hacer pifia para defender nuestros
intereses de la mejor manera posible.

La actual crisis del sector apenas esta afectando a la Aso-
ciacién en aquello que se refiere a nUmero de asociados.
Pero no nos conformamos. Como ya sabéis queremos
crecer en numero, implantacién y representatividad (incor-
porando, como es nuestra norma, sélo a buenos profesio-
nales que cumplan los requisitos de acceso a nuestro co-
lectivo).
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Por ello, desde el 1 de Noviembre de 2008 hasta media-
dos de junio de 2009, todos aquellos afiliados que traigais
a un nuevo afiliado a la Asociacion (en la categoria de Ejer-
ciente, No ejerciente o Tutelado) obtendréis gratis la pdliza
de RC de la Asociacién correspondiente al periodo (2009-
2010)~.

Animaos, ahorrad costos y traed buenos y nuevos compa-
fieros a nuestro colectivo.

*equivalente al importe estandar de la poliza de persona fi-
sica o juridica no superior a 150 € o 190 € respectivamente.




BREVES DE LA ASOCIACION

ECONOMIA

TIPOS DE REFERENCIA OFICIAL,
ENERO 2009

Fuentes: Banco de Espafa, Asociacion Hipotecaria Espafiola.

TIPOS DE REFERENCIA OFICIALES:
Tipo medio de los préstamos hipotecarios a mas de tres
afos para adquisicién de vivienda libre:

De bancos 4,684
De cajas de ahorro m

Del conjunto de entidades de crédito
Tipo activo de referencia cajas de ahorro

Tipo de rendimiento interno en el mercado secundario
de la deuda publica de plazo entre 2 y 6 afios

Referencia interbancaria a 1 afo (EURIBOR)

Referencia interbancaria a 1 afio (MIBOR)*

*Este tipo ha dejado de tener la consideracion de tipo de
referencia oficial del mercado hipotecario para las operacio-
nes formalizadas después de la entrada en vigor de la O.M.
de 1 de diciembre de 1999 (B.O.E. de 4 de diciembre).

INDICE DE PRECIOS DE CONSUMO IPC
ENERO 2008 - ENERO 2009

Fuente: Instituto Nacional de Estadistica

Segun las estadisticas oficiales publicadas por el Insti-
tuto Nacional de Estadistica (INE) referidas a IPC. Base
2001 = 100. indice general Nacional. Los datos corres-
pondientes a la serie y los periodos que se relacionan,
tomando como base el afio indicado igual a cien, efec-
tuados en su caso los enlaces y cambios de base co-
rrespondientes, son los siguientes:

Periodos Incremento relativo %
Agosto 2007 a Agosto 2008 (Base 2006)
Septiembre 2007 a Septiembre 2008 (Base 2006)
Octubre 2007 a Octubre 2008 (Base 2006)
Noviembre 2007 a Noviembre (Base 2006)
Diciembre 2007 a Diciembre (Base 2006)

Enero 2008 a Enero 2009 (Base 2006)

En el mes de enero la tasa de variacion
mensual del indice general fue del

-1,2%

MAILING DESDE LA
“EXTRANET”

DANIEL GARCIA. Asesor informatico

Para este afio esta programada la incorporacion de varias
herramientas y mejoras en la Extranet de la Asociacion.
La primera de ellas es la mas sencilla, pero por ello no la
menos importante. Se ha creado la posibilidad de generar
mailing al resto de expertos de una manera bastante sen-
cillay rapida.

Por ello os voy a explicar como generar los mailing pun-
to por punto, y porqué se ha elegido un determinado sis-
temay no otro.

Para poder generar un mailing primero hay que acceder a la
Extranet de la Asocicion, es decir, entrar en la pagina web
www.expertosinmobiliarios.es, y en la parte inferior derecha
encontraréis una seccién que pone “Sélo Expertos”, debéis
rellenar vuestro usuario y contraseia y hacer un click en el
botén “Entrar”. Si no tenéis el usuario y la clave podéis so-
licitarlo llamando por teléfono a la Asociacién o al departa-
mento informatico (902 15 72 89).

Al acceder a la Extranet, aparecera un nuevo menu en la
parte superior, la cuarta opciéon que se puede encontrar es
“Directorio de Expertos”, al hacer un click sobre la misma,
aparecera una nueva pagina en la que se puede seleccionar
en una lista desplegable la provincia en la que estais intere-
sados. A continuacién aparecera una nueva pagina con el
listado de todos los expertos que hay en dicha provincia,
asi como sus inmobiliarias con la direccion y el teléfono.

En la parte superior de este listado, a parte de poder se-
leccionar una nueva provincia, también se puede encontrar
un botén “Generar mailing”. Al hacer click sobre este boton
aparecera una nueva ventana con las direcciones de todos
los expertos de la provincia seleccionada. Estas direcciones
apareceran en una caja de texto, todas seguidas y separa-
das por punto y coma. Para realizar el mailing sera necesa-
rio seleccionar todas las direcciones (hacer 3 click seguidos
sobre ellas), copiarlas (hacer click con botén derecho, se
desplegara un menu donde se debe hacer click en copiar
con botdn izquierdo del ratén). A continuacién se abre el
programa de correo electronico, se crea un nuevo e-mail,
y se hace un click con botén derecho del ratén en la casi-
lla “CCC”, es decir en copia oculta, se desplegara un menu
y se hace click con botén izquierdo en la opcién pegar. A
continuacién soélo es necesario rellenar el asunto y el texto
que querais escribir y enviar el correo.
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&WE Master Inmobiliario (A Distancia)

Inslitstn Sepersar de
Derecha y Ecosomia

Incluye las ultimas actualizaciones normativas
en materia de arrendamientos y todo lo que debe
conocer un profesional respecto a la

Administracion de Comunidades

1

Objetivo Programa

Este programa persigue, por un lado dotar al alumno de un co- - Espeuahdad en Pl"f..:)pl'Edﬂ.d Hori-
nocimiento global de toda la materia inmobiliaria y, por otro zontal Y Arrendamientos.

lado permitir al alumno complementar y adquirir las capacida-

des necesarias para desenvolverse con éxito y suficientes ga- * Derecho Inmobiliario Yy Urbanis-
rantias en el sector inmobiliario, desde la adquisicidn del solar tico.Urbanismo.

hasta la venta del piso.

* El Derecho de Propiedad y el Re-

En el programa, se abordan tanto los temas econémicos y empre-

sariales, como los juridicos y técnicos. El material didictico del Mas- gistro de la Propiedad.

ter ha sido elaborado por directivos de empresas inmobiliarias,

profesores universitarios especializados en esta materia, asi como *» Contratos Inmobiliarios y Pro-
por meﬂiﬂmieﬁ que, por su estrecha vinculacién con este sector, tecc iﬁn del consum idur.

puedan aportar su experiencia practica.

* La Hipoteca Inmobiliaria.
Con la colaboracion de: P

‘(./'/- Condiciones * Fiscalidad Inmobiliaria.

NS ,
v \\II ESPE‘C'&'ES para * Valoraciones Inmobiliarias.
\\I\\II\I Lol * Organizacion y Gestion de la

Empresa Inmobiliaria.

,&,50{:|AC|GN Ronda de 5an Pedro 19-21, 17 57
PROFESIONAL CP 08010 Barcelona
de EXPERTOS www.expertosinmobiliarios.com

INMOBILIARIOS info@inmoexpertos.com



