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XXV Asamblea de los
Expertos: claves de futuro

Por fin va a ser una realidad. Los agentes inmobiliarios vamos
a unificar nuestra voz en una sola plataforma: la Federacién
de Asociaciones de Agentes Inmobiliarios, proyecto en el que
trabajamos conjuntamente Expertos Inmobiliarios, AEGI y
Apis, entre otros. El objetivo es conseguir que nuestro sector
profesional adquiera un mayor peso ante las administracio-
nes publicas y la opinién publica, y defender los intereses
comunes del conjunto de los agentes inmobiliarios.

Informar sobre el desarrollo de la Federacion de Asociaciones de Agentes Inmobiliarios y cudles
son las primeras acciones previstas ( mas informacion en la pagina 10) ha constituido uno de los
temas importantes tratados en la XXV Asamblea General de la Apei celebrada, el pasado dia 16
de noviembre, en Malaga. Y es que, la creaciéon de esta Federacién y las nuevas formas de tra-
bajo de los agentes inmobiliarios, especialmente las MLS, son dos de las claves del futuro de la
mediacion inmobiliaria en Espafia.

Como presidente de la Apei, estoy presente en el desarrollo de este proyecto. Mi funcién, en
nombre de la Apei, es defender nuestra identidad como asociacién y contribuir a definir los obje-
tivos de la Federacion para que realmente unifique la voz de los agentes inmobiliarios y resulte un
instrumento Util para nosotros y también para el cliente de nuestras inmobiliarias.

Esta plataforma, que reunira al 80% de los mediadores inmobiliarios de toda Espafia, no debe sus-
citar a los Expertos ningun temor. La Federacion respetara la identidad de cada una de las asocia-
ciones que la integraran. Desde la Apei seguiremos luchando para dar el mejor servicio a nuestros
asociados y continuar siendo un referente en la defensa de los intereses de nuestros clientes.
Ademas, la Apei siempre ha estado a la vanguardia de la mediacién inmobiliaria, especialmente
en lo que tiene que ver con la defensa y proteccién de los derechos de los clientes y, en este
sentido, también para la Federacién somos un modelo a seguir

En la XXV Asamblea hemos tratado dos temas mas especialmente trascendentes: las MLS y
nuestro portal, www.inmoexpertos.com. En poco tiempo va a ser imposible que una agencia
pueda mantenerse sola, sin la colaboracion de otras oficinas y otros agentes. Sera imprescindible
trabajar compartiendo producto y operaciones. Me preocupa que nuestras bolsas de Inmuebles
Compartidos, las IC, un proyecto en el que llevamos trabajando mas de cinco afios, no acaben de
consolidarse. El futuro reciente de nuestro trabajo pasa por esta plataforma.

También me preocupa que, después de haber trabajado intensamente en el portal www.Inmoex-
pertos.com, nuestros asociados no lo utilicen mas. Tenemos una instrumento extraordinario. Por
ello, os animo a subir vuestra cartera de inmuebles, a hacer uso del programa de gestion y entre
todos los Expertos hacer de nuestro portal una herramienta potente que compita con los grandes
portales a los que tanto dinero pagamos por publicitar nuestros inmuebles.

Como veis nuestros sector se transforma a gran velocidad con cambios de fondo y de forma sin
precedentes. Desde la Asociacién intentamos mantenernos en la cresta del cambio, pero ahora
depende de cada uno de nosotros contribuir a que la Apei continle a la cabeza de la mediacién
inmobiliaria en Espana.

Como presidente y como profesional agradezco profundamente la participacion de todos los
Expertos que asistieron a la XXV Asamblea y aportaron sus ideas y observaciones para mejorar el
dia a dia de nuestro colectivo profesional.

Oscar Martinez Solozabal - Presidente Asociacion Profesional Expertos Inmobiliarios. @Expertosinmob
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La Apei amplia la plataforma informatica para sus
asociados con los programas de Expedientes y Alquileres

Los Expertos disponen de un software completo, de facil uso y
gratuito, para la gestion integral de la inmobiliaria

Elisabet Carvajal

Con el objetivo de ofrecer el mayor % o
servicio a los asociados y contribuir a
la mejora del dia a dia del trabajo en
la inmobiliaria, la Apei pone en mar-
cha dos nuevos programas informati-
cos. El nuevo software aborda la par-
te administrativa de la agencia. Son
los programas de Expedientes, ya en
funcionamiento, y de Alquileres, que
estara a punto antes fin de aino.

Estos programas, de féacil uso y to-
talmente gratuitos para los Expertos,
completaran la plataforma de software
inmobiliario de la Apei. Asi, Expedien-
tes y Alquileres se unen al Programa de
Gestion ya consolidado, que permite
administrar la cartera de inmuebles y
los inmuebles compartidos (IC) y donde
se integran también las pasarelas a dis-
tintos portales.

Preplelarkos

La emisién automatizada de facturas y
recibos bancarios, o el aviso de la re-
novacion de los contratos, e incluso la
gestion de cobros y siniestros son al-
gunas de las facilidades que aportara
el nuevo programa de gestion de al-
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de la agencia, por meses y afos, 0
realizar el calculo de las comisiones
de los comerciales”. Este progra-
ma cuenta con aplicaciones para la
gestién de la facturacion, y el aviso
automatizado para la revision de
rentas y renovacién de contratos,
entre otras prestaciones.

Mas operaciones compartidas

El programa de Gestion, el software
de la Apei para la gestién comercial
de la agencia, va camino de conso-
lidarse como un instrumento de co-
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quileres al trabajo diario del agente in-
mobiliario. El programa de Alquileres estara a disposicion de
todos los Expertos Inmobiliarios en las proximas semanas.
Con este software se pretende optimizar la gestién diaria de
los arrendamientos, una actividad que desde el inicio de la
crisis econdmica ha ido en aumento por parte de los agen-
tes inmobiliarios.

Desde hace unas semanas, esta a disposicion de los miem-
bros de la Apei el programa de Expedientes que ha reci-
bido muy buena acogida entre los Expertos Inmobiliarios.
Segun el asesor informatico de la Asociacion , Dani Garcia
“este programa te permite guardar y clasificar toda la docu-
mentaciéon administrativa de la agencia y acceder de forma
rapida a la informacion y los datos. Ademas, ofrece servicios
como la posibilidad de extraer estadisticas de la actividad

laboracion entre Expertos. En estos
momentos, un 40% de los inmuebles que se vuelcan en el
programa de Gestion son compartidos.

El 40% de los inmuebles volcados en el
programa de Gestion son compartidos

Las zonas donde los Expertos Inmobiliarios son mas activos
compartiendo producto y operaciones son el Pais Vasco,
donde 40 Expertos han constituido una IC muy activa y Ca-
narias.
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Expertos”

Josep Maria Ros

Nuevo delegado territorial de Barcelona — Zona Maresme

“La Asociacion es un valor seguro para los

Elisabet Carvajal

Josep Maria Ros es desde el pasado mes de octubre
el nuevo delegado territorial de la Apei en Barcelona -
Zona Maresme, un area geografica cercana a la capital
catalana, privilegiada y de atractivas localidades cos-
teras. El Maresme cuenta actualmente con 40 titulares
de agencias pertenecientes a la Apei, entre ellos el se-
cretario de la Apei, Joan Castella.

Ahora con la presencia, el trabajo y la ilusién de Josep
Maria Ros como delegado, nuestra Asociacion se en-
raiza con fuerza en esta importante comarca catalana.

Lleva dos anos como asociado de la Apei y ya es delegado.
Me hizo mucha ilusiéon cuando me propusieron ser el dele-
gado de la Apei en el Maresme. He estado en otras aso-
ciaciones de agentes inmobiliarios antes de integrarme en
la Apei, y puedo decir que la transparencia, la sinceridad y
las ganas de hacer cosas para beneficiar a todo un colecti-
Vo que posee la Apei no se encuentra facilmente. Ver como
nuestro presidente, Oscar Martinez, lucha para conseguir
avances para nuestro sector desinteresadamente es mo-
tivo de agradecimiento. La Apei es una organizacion profe-
sional muy seria y hay que valorarla mucho.

“El 2014 sera un buen ano.
Lo peor ha pasado y es un buen
momento para comprar”

¢Cual es su primer objetivo como delegado?

Los Expertos Inmobiliarios tenemos peso en el Maresme,
pero también es una zona con muchos agentes inmobilia-
rios. Mi primer objetivo es hacer crecer la Asociacion en
Catalufia. También me gustaria promover nuevos servicios
y convenios que se traduzcan en ese mayor peso de la Apei
en Catalufia.

¢Qué valor utiliza para atraer a nuevos miembros hasta la Apei?
Los tiempos van cambiando y no solo basta con decir que
este colectivo o el otro son mejores. Hay que dar nuevos
servicios a nuestros asociados, que se sientan respaldados
por la asociacién en la que estan, que noten que a cambio

de pagar una cuota tienen un servicio inmejorable, como
dia a dia procuramos en la Apei.

Ahora acabamos de hacer un nuevo asociado de la locali-
dad de Llavaneres y pronto se unira otro de Pineda de Mar.

Hasta ahora todo han sido halagos pero la critica cons-
tructiva es también necesaria para avanzar. Si tuviera
que hablar de una debilidad de nuestra Asociacion se-
ria...

Creo que debemos vender mas nuestra marca y diferen-
ciarnos del resto de colectivos profesionales del sector.
Pienso que a esta asociacién con 20 afios de vida no se
le ha reconocido suficientemente la trayectoria de prestigio
y rigurosidad a lo largo de estos afios. Tenemos servicios
muy buenos, una asesoria juridica muy preparada, el pro-
grama de gestion inmobiliaria muy efectivo, un gabinete de
prensa profesional, la atencion personal de nuestro depar-
tamento de administracion, la cercania de la Presidencia
asi como de su secretario. Pero es necesario alcanzar mas
acuerdos con entidades publicas y privadas para dar lo
mejor a nuestros asociados. Aunque sé que no es facil, un
ejemplo puede ser que las entidades financieras que tienen
un stock de viviendas puedan comercializarlas a través de
todas las oficinas de nuestros asociados.

¢Cudl es su balance del ano 2013?

Acabamos el 2013 mejor de lo que esperabamos. Comenza-
ba con el incremento del IVA , la supresion por la deduccion
por compra de vivienda y con la incertidumbre en la hora de
comprar por parte del cliente que tardaba mucho en decidir.
El Maresme es una zona especialmente activa en el sector
inmobiliario gracias en buena parte a la proximidad con
Barcelona y la calidad de vida que dan nuestras localidades
costeras, con buenos servicios y buenas comunicaciones.
Aunque nos hemos resentido de la crisis, muchas agencias
hemos resistido y miramos con optimismo el afio 2014.

¢Ha llegado el ajuste del precio de la vivienda?

El tramo final del afio 2013 acabara practicamente
con el ajuste definitivo de los precios de la vivienda.
Ha sido precisamente la bajada progresiva de los pre-
cios lo que ha permitido cerrar muchas operaciones
de compraventa de ciudadanos locales y de Barcelo-
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na capital que han podido adquirir una
vivienda, muchos sin hacer hipoteca .

¢Cual es el perfil del comprador en su
zona?

Estimamos que en la zona del Maresme, un
60% de las operaciones que se han cerrado
en los ultimos meses corresponde a peque-
fos ahorradores catalanes y un 40% corres-
ponderia a compradores finales que han ad-
quirido para entrar a vivir .

¢Su pronéstico para el 2014?

Sera un buen afo. Lo peor ha pasado y es
un buen momento para comprar. Para el
segundo semestre de 2014, los bancos vol-
veran a conceder créditos.

¢Cree en la innovacion en la mediacion
inmobiliaria?

He probado las redes sociales, Facebook,
para la agencia y también experimenté
hace unos diez afos con la primera MLS
del Maresme, “Unié”, que no funciond.
Quizas aun no era el momento.

Lo que creo que es necesario es un portal
de Internet solo para profesionales, unirlo
a una marca, y potenciarlo.

Por otro lado, también hay métodos mas
clasicos que siguen funcionando muy
bien. En nuestro caso es el mailing directo.
Usamos este sistema para publicitar nues-
tros servicios y captar. Nos funciona muy
bien.

"

Premia de Dalt, a tan sélo 20 Km de la ciudad de Barcelona, es una de las treinta localida-
des que integran la comarca del Maresme. Este comarca cuenta con una poblacién de cer-

ca de 450.000 habitantes. La capital es Mataro.

Josep Maria Ros nacia en el barrio de Gracia de Barcelona. Casado, con un hijo.

1991: se iniciaba como agente inmobiliario. En estos afios, ha sido también promotor.

2000: Abre su agencia inmobiliaria en el Maresme. Actualmente su agencia “Graons” (www.
graons.net) en Premia de Dalt cubre todo el area geografica del Maresme y cuenta con un equi-

po profesional de 3 personas.

2011: Ingresa en la Apei.

Nuevos Asociados

Como viene siendo habitual, en
este apartado de nuestra revista
Expertos Inmobiliarios, damos
la bienvenida oficial a todos
aquellos profesionales que se
han unido a nuestro colectivo.

JOSE PIEDRABUENA MORANTE
Ndmero de afiliado: 2615
Poblaciéon: Barcelona
Provincia: Barcelona

M2 ANTONIA ENA SARDA
Numero de afiliado: 2616
Poblacién: Barcelona
Provincia: Barcelona

ZACARIAS EL JERABI EL ARROUDI
Numero de afiliado: 2617
Poblacién: Hospitalet de
Llobregat

Provincia: Barcelona

JOSE MANUEL VILLEN JUAREZ
Ndmero de afiliado: 2618
Poblacion: Vitoria

Provincia: Alava

MARIA BADIOLA IRUETA
Ndmero de afiliado: 2619
Poblacién: Ondarroa
Provincia: Vizcaya

JON FCO. GONZALEZ PEREZ
Ndmero de afiliado: 2620
Poblacion: Orense
Provincia: Orense

RAFAEL SORIA FERNANDEZ
Ndmero de afiliado: 2621
Poblacién: Viladecans

Provincia: Barcelona

SILVIA LUCENA ALBADALEJOS
Numero de afiliado: 2622
Poblacién: Sant Feliu de
Guixols

Provincia: Gerona

REMEDIOS MARTIN HIERRO
Numero de afiliado: 2623
Poblacién: Rubi

Provincia: Barcelona
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Asi fue el 2013

Breve repaso de la actividad de la Apei, mes a mes

Noemi Franco y Elisabet Carvajal

Reuniones para avanzar en proyectos importantes para nuestros asociados como las IC, charlas, seminarios y cursos,
presenciales y on line, se han sucedido a lo largo del 2013. El resultado ha sido un ejercicio de mucha actividad. Un ano
trepidante marcado, ademas, por los cambios legislativos de gran impacto para los Expertos Inmobiliarios, con noveda-
des como el nuevo Certificado Energético y las modificaciones de la Ley de Arrendamientos Urbanos. Por este motivo, la
Asociacion ha realizado también un importante esfuerzo para mantener permanentemente informados a sus miembros

sobre todos estos cambios.

ENERO

MARZO

17 Reunioén entre Expertos de Tenerife
31 Seminario de Captacion en Exclusiva en Barcelona

FEBRERO

11 Reunién en Madrid sobre el Proyecto de Inmuebles
Compartidos - Madrid

12 Inicio del Curso de Derecho Tributario Inmobiliario On
Line

15 Nuevo Portal Inmobiliario de la Asociacion

28 Seminario “Dossier Profesional para Captar y Vender” en
Barcelona

06 Reunién en Madrid para el desarrollo del Proyecto de
Inmuebles Compartidos - Madrid

12 Inicio del curso de Marketing y Comercializacion
Inmobiliaria On Line

19 Jornadas sobre la situacion de la Mediacién Inmobiliaria
actual en Tenerife

22 Seminario de Negociacién y Cierre en Barcelona

26 Pasarela con Idealista desde el programa de Gestion
de la Asociacién




ABRIL

17 y 18 Charlas informativas del Real Decreto que regula el
Certificado de Eficiencia Energética de los edificios en
Barcelona

19 Reunién de Expertos en Tenerife para analizar los
proyectos de rehabilitacién en la ciudad y los beneficios
para el sector inmobiliario.

25 Abril Charla sobre el Real Decreto que regula el
Certificado de Eficiencia Energética de los edificios.

MAYO

12 Finalizacién del Curso On Line de Marketing y Comer-
cializacién Inmobiliaria

13 Seminario de Home Staging y fotografia de interiores

13 y 14 Curso de Método para Trabajar con Compradores,
en Barcelona

15 Charla en Valencia y Palma de Mallorca sobre el
Certificado de Eficiencia Energética

16 y 17 Cursos de Método para Trabajar con Vendedores
En Barcelona

21 Curso On Line de Técnicas de Negociacion en el Ambito
Inmobiliario

22 Charla sobre el Certificado de la Eficiencia Energética en Alava

27 Firma del Convenio con Rodriguez & Asociados: Seguro
de Proteccion del Alquiler.

31 Seminario Gestion del Tiempo en Barcelona

JUNIO

03 Inicio del Curso On-line. Line de la Ley de Prevencion de
Blanqueo de Capitales.

04 Charla en Granada sobre el Certificado de Eficiencia
Energética y Nueva LAU

05 Charla en Sevilla sobre el Certificado de Eficiencia
Energética y Nueva LAU

12 Curso de Recogida de datos del Certificado de
Eficiencia Energética en Barcelona

13 Curso de Recogida de datos del Certificado de
Eficiencia Energética en Madrid

14 Curso de Recogida de datos del Certificado de
Eficiencia Energética en Vitoria

26 Curso de Como Captar Exclusivas Vendibles en Matar6

27 Seminario 82 Objeciones del Propietario y del Gerente

JULIO

01 Finalizacion del Curso de la Ley de Prevencion de Blan-
queo de Capitales

08 Charla sobre la Normativa de la Eficiencia Energetica y el
Uso de las tecnologias informaticas

10 Inicio del Curso de Administracion de Comunidades
On-line.

31 Finalizacién del Curso de Administracion de
Comunidades On-line.

Los participantes en el curso de “Captacion”, con el
formador Moisés Ruiz, en Barcelona

SEPTIEMBRE

19 y 20 Seminario: Cémo seleccionar, motivar y formar ase-
sores de éxito

OCTUBRE

11 Curso de CRS en Malaga: Técnicas de Negociacion

19 Curso de CRS en Bilbao: Planificacion de Negocio

20 Curso de CRS en Bilbao: Marketing

29 Charla en San Sebastian sobre el desarrollo de IC
Inmuebles Compartidos

29 y 30 Charlas informativas sobre ultimas novedades
legislativas en Barcelona

30 Curso de CRS en Jérez: Técnicas de Negociacion

31 Curso de CRS en Jérez: Trabajo con el Comprador

NOVIEMBRE

11 Charla en Sevilla de las ultimas novedades legislativas

15 y 16 Asamblea General de Expertos Inmobiliarios en
Malaga

19 Curso de CRS en Huelva: Técnicas de Negociacion

19 Curso de Valoraciones Inmobiliarias On-line.

20 Curso de CRS en Huelva: Trabajo con el Comprador

DICIEMBRE

31 Finalizacién del Curso de Valoraciones Inmobiliarias
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“En poco tiempo sera imposible que una agencia
inmobiliaria se mantenga sola”

Oscar Martinez asegura que “las formas modernas de trabajo”
han transformado la venta y captacion de inmuebles

Elisabet Carvajal

El pasado 16 de noviembre se celebraba en Malaga la
XXV Asamblea General de los Expertos Inmobiliarios.
La reunién, presidida por Oscar Martinez, conté con la
presencia de la mayoria de los delegados de la Apei,
asi como su secretario, Joan Castella. Se trataron te-
mas candentes para el desarrollo de la mediacién in-
mobiliaria en el mercado actual como las nuevas for-
mas de trabajo (las MLS y los portales en Internet) y la
creacion de la Federacion de Asociaciones de Agentes
Inmobiliarios.

Oscar Martinez fue contundente durante su interven-
cion en afirmar que “en poco tiempo sera imposible
que una agencia inmobiliaria se mantenga sola” en re-
lacion a las nuevas formas de trabajo basadas en las
conocidas como las MLS, Multiple Listing Service, y su
consolidacion y proliferacion en Espana.

El presidente de la Apei recordé que los Expertos dis-
ponen de “una herramienta muy potente”, el portal
www.inmoexpertos.com y animé a los asociados a ha-
cer uso de este instrumento para publicitar su cartera
de inmuebles y hacer frente a los portales de pago.

“La agencia tradicional que trabaja individualmente esta
condenada a muerte” afirmaba con contundencia Oscar
Martinez, presidente de la Apei, el pasado dia 16 de no-
viembre, durante la apertura de la XXV Asamblea General
Ordinaria de la Asociacion. El presidente hizo un repaso a
la situacion actual de la mediacién inmobiliaria en Espafa y
los retos del agente ante el mercado.

Segun Oscar Martinez, las nuevas formas de trabajo que
en los Ultimos afios se han introducido en el mercado es-
pafnol, especialmente las MLS, que consisten en compar-
tir producto vy clientes entre agentes inmobiliarios con el
soporte de un software comun, ya han transformado de-
finitivamente la actividad del mediador inmobiliario. Una
transformacioén que permite optimizar la captacién, favo-
recer el cierre de operaciones y mejorar el servicio que se
presta al cliente.

Oscar Martinez incidié especialmente en esta realidad y
asegurd una vez mas que “el que no se integre a las formas
de trabajo modernas morirda”. Una afirmacién rotunda que
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el presidente argumentoé con la gran dificultad que tiene un
mediador de método tradicional de competir con un me-
diador que trabaja con una MLS. “El agente que utiliza la
MLS puede presentar a sus clientes una cartera con gran
cantidad de producto, imposible de captar si no es a través
de la cooperacion entre agentes”, preciso.

La Asociacion iniciaba hace cinco afios dos importantes
proyectos orientados a favorecer la venta y la captacion de
inmuebles de acuerdo con las nuevas formas de trabajo de
los mediadores, basados, por un lado en compartir ( MLS
e Inmuebles Compartidos, IC) vy, por otro, en la creacién de
un portal de Internet propio para los miembros de la Apei. A
lo largo de estos afios, se han iniciado varios proyectos de
IC en diferentes areas geograficas espafolas con el impulso
de la Asociacién y su programa de gestion.

El portal de Expertos: “Herramienta muy potente”

El otro caballo de batalla de la Asociacion es el portal www.
inmoexpertos.com. Se trata de la apuesta mas importante
que ha realizado la Apei para favorecer las ventas y capta-
cion de producto de sus asociados. Actualmente el portal
de los Expertos publicita alrededor de 9.000 inmuebles,

pero con una red de una 1000 agencias asociadas a la Apei
en toda Espafia, este numero podria ser muy superior.

La Apei dispone para los Expertos de
dos importantes herramientas para
favorecer la venta y captacion:
las IC y el portal Inmoexpertos

Oscar Martinez, insistié en que este portal “ouede ser una
herramienta muy potente. Pero es necesario que los Exper-
tos crean en ello y la utilicen para publicitar sus inmuebles,
del mismo modo que utilizan los portales de pago”. Los
profesionales asistentes a la Asamblea coincidieron en que
es necesario hacer un mayor esfuerzo individual para sacar
el maximo partido al portal de los Expertos Inmobiliarios.

Potenciar la comunicacion y notoriedad de marca

Otro aspecto interesante abordado durante la Asamblea fue
la necesidad de potenciar la marca “Expertos Inmobiliarios”.
El tema fue expuesto por el recientemente nombrado delega-
do de la Zona de Barcelona — Maresme, Josep Maria Ros.
El delegado defendio la necesidad de realizar un campafa de
publicidad para potenciar las credenciales diferenciales de
nuestra Asociacién — rigor profesional, experiencia y compro-
miso con el cliente - para la captaciéon de nuevos socios.

En pocos dias, se creara un nuevo espacio en la intranet de
la web www.inmoexpertos.com denominado “Notoriedad
y marca” con el objetivo de favorecer una mayor comuni-
cacidn interna sobre las acciones de Relaciones Publicas y
prensa que llega a cabo la Asociacién y sus resultados en
los medios de comunicacion.
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La Federacion de Asociaciones de Agentes

Inmobiliarios, mas cerca

Los principales colectivos profesionales de mediadores, entre ellos
la Apei, buscan la union para defender los intereses del sector

Elisabet Carvajal

La Federacion de Asociaciones de Agentes Inmobilia-
rios sera pronto una realidad. Se trata de un proyecto
impulsado por los principales colectivos - asociacio-
nes y colegios - de profesionales de la mediacién, en-
tre ellos la Apei. El presidente de los Expertos Inmo-
biliarios, Oscar Martinez, aproveché la XXV Asamblea
de la Asociacion para explicar el punto en que se halla
la nueva plataforma que ha de servir para potenciar el
conjunto del sector de mediadores.

La futura Federaciéon agrupara al 80 % de los agentes
inmobiliarios que operan en Espana y contara con una
junta directiva formada por un representante de cada
asociacion profesional implicada. Cada una de estas
organizaciones tiene la misién de aportar también su
trabajo para construir la Federacion. Y, en este sentido,
la Apei, segun explicaba su presidente, se encargara de
la redaccion el Cédigo Deontolégico y de Buenas Prac-
ticas de la nueva agrupacion. La experiencia de la Apei
en proteccion de los derechos del cliente en el proceso
de compraventa de vivienda sera el modelo que seguira
la Federacion.

Las conversaciones iniciadas en mayo por los principales
colectivos de agentes inmobiliarios (colegios de Api, AEGI,
Apei, etc.), en la mesa unica “Una Sola Voz” para defender
de manera conjunta los intereses del sector tiene ya resul-
tados. Se trata de la Federacion de Asociaciones de Agen-
tes Inmobiliarios, en proceso de constitucidén, un gran paso
hacia delante que ha de contribuir a resituar la figura del
agente inmobiliario ante la sociedad espafiola.

La Federaciéon de Asociaciones de Agentes Inmobiliarios
estara pronto en funcionamiento. Conjuntamente con otras
asociaciones y organizaciones profesionales, la Apei ha es-
tado presente en su construcciéon desde sus cimientos. La
experiencia de nuestra Asociacion en la defensa y protec-
cién de los derechos de los consumidores en el proceso
de compraventa — modelos de contratos consensuados
con a organizaciones de consumidores, o la obligatorie-
dad de poseer un seguro de Responsabilidad Civil para los
Expertos Inmobiliarios— servira como modelo para el nuevo
proyecto.

La Apei colabora en el proyecto con la redaccién del Co-
digo Deontolégico y de Buenas Practicas que van a seguir
todos los profesionales que formen parte de la Federacion.
Un documento donde se van a exponer requisitos bien co-
nocidos por los miembros de la Apei como, por ejemplo,
no utilizar publicidad engafosa, disponer de un estableci-
miento abierto al publico o disponer de un seguro de Res-
ponsabilidad Civil, entre otros.

Martinez explicaba los colectivos implicados en el proyec-
to, “queremos unificar criterios para agentes inmobiliarios,
agencias y asociaciones”. El presidente de la Apei afadia
que “formaremos parte, sin perder nuestra identidad como
Expertos Inmobiliarios con nuestra propia actividad y servi-
cios para nuestros asociados”. (Mas info. en Editorial)

Los objetivos de la Federacion son, por un lado, defender
de manera conjunta y unanime los intereses del sector ante
la Administracion y sociedad en general. Y, por otro lado,
como explica Oscar Martinez “estudiar las medidas nece-
sarias para garantizar el mejor servicio a quienes necesiten
comprar y vender inmuebles”.

Registro Obligatorio de Agentes Inmobiliarios

La primera accion que se plantea la Federacion tras su
constitucién sera pedir al Gobierno que se haga extensivo
a todas las comunidades auténomas el decreto que regula
la mediacion inmobiliaria en Catalufa . “Es una muy buena
normativa” afirmaba Oscar Martinez “que garantiza que la
compraventa se lleve a cabo en un contexto de transparen-
cia y proteccion del consumidor pues exige a los agentes
inmobiliarios unos requisitos minimos imprescindibles para
ejercer la profesion”.

En Cataluia, entraba en vigor, el 10 de marzo de 2010
el Decreto 12/2010, que regula los requisitos que el
agente inmobiliario debe cumplir en esta comunidad
para ejercer la profesiéon y poder inscribirse en el Re-
gistro Oficial y Obligatorio de Agentes Inmobiliarios.
La ley catalana prevé ademas un régimen sancionador
para las personas que hagan de agentes inmobiliarios
sin estar inscritos en el Registro Oficial.
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Los medios de comunicacion andaluces acogen con
interés el encuentro central de la Apei en Malaga

Diarios, medios on line, agencias de noticias y cadenas de radio
se hacen eco de la presencia de los Expertos en Malaga.

La noticia de la celebracién de la XXV Asamblea Gene-
ral de la Asociacion de Expertos Inmobiliarios en Malaga
ha sido acogida con gran interés por parte de los medios
de comunicacioén andaluces. Durante los dos dias de es-
tancia en Malaga, el presidente de la Apei, Oscar Marti-
nez fue entrevistado por los diarios malaguefios mas im-
portantes: La Opinién de Malaga, Diario Sur, Malaga
Hoy, y El Mundo de Malaga.
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También las agencias de noticias Europa Press y EFE
se interesaron por el evento de los Expertos, asi como
una docena de medios on line de gran repercusion y dis-
tintas emisoras de radio andaluzas y de La Rioja. Incluso
una revista digital de Costa del Sol dirigida al mercado
escandinavo recogio en sus paginas la celebracién de la
Apei. La marca Expertos Inmobiliarios queda reforzada
tras la celebracion de la XXV Asamblea de la Apei y su
notoriedad se incrementa en Andalucia.
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Expertos inmobiliarios analizan en Malaga
los retos del mercado en el 2014
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Expertos inmobiliarios reconocen la "dificil” situacion del sector y
abogan por ofrecer seguridad al ciudadano

vemces | W Twitew 1| Crscomaaw 2

LaOpinionveviics

Blilags Monicipios  Marbells  Coutadel Sol Occidental  Axarquis Tk Srmans Sanis
ok BALONCESTO/Lige Endesa: Bilbao Easket- FC Barcelons Regal

ogn iy Y
mayeewst G | La Opinkin de blilsgs « Milsgs
XY

WO BT MO, ofr £ T Tr T B ' W Twem 14 3
S

Las inmobiliarias creen que el precio de los pisos
ya esta a nivel «razonable»

La asamiied 08) S00107 CHEDIBES % MALIgS CONSLALA rebajas de hasta o TOW pare atima que & salda Sl stock
Bevard hasts cinco sfoa

.:-h Malags Actualidad Deportes Turismo Economia Opinddén Oclo Vida y Estildg
s

N

INMODIARIO

Gana un (Flhione s oun
Galaxy 5117 con tu descarga

Pl‘fﬁ
ta siu
en s

s w s 1
o Expertos de toda Espafia analizardn en
. i Malaga los retos dglagentetnmohﬂmﬂo
® ety - - ~
b proben oo os wikt st S ard o e 08 retna Sl 39 1 e diee i
b i o B o el s e A4S M
R A R EL -:.n-i-u.u-.pr FELTT L LS L W
[ ¢ . ety rl-::--r-‘b et St | ot v i TS
i, T




LL HEMSI AR | KOHTAR

5 Svrmbkamagav ret

= iz m

Aty fins

LOLEYEET

APEI EN LOS MEDIOS. ESPECIAL ASAMBLEA

30

EL MUNDO. LUNES 18 DE NOVIEMBRE DE 2013

MALAGA

malaga@elmundo.es

Expertos advierten del peligro de las
inversiones inmobiliarias americanas
Este fendmeno ‘especulativo’ se une al aumento notable de
compras de casas al contado por espanoles en la Costa del Sol

FRANCIS MARMOL / Milaga
Dos importantes fendmenos se es-
tén reproduciendo en la escena in-
mobiliaria actual; por un lado la
aparici6n de grupos de inversién
estadounidenses y europeos, ade-
més de chinos y rusos en menor
medida, que estin comprando
grandes lotes de viviendas en stock
entoda Espafia y por extension y
apetito comercial también en la

18

cion de compra de nueva vivienda
al contado por parte de los espario-
les que ya no recurren a hipotecas
bancarias, gracias también a la ba-
jada de precios que se ha registra-
do en los ultimos afos.

Estas son dos de las conclusi
nes que se han abordado en la p
mera parte de la XXV Asamblea
General de la Asociaci6n Profesio-
nal de Expertos Inmobiliarios que

celebra en Malag

Oscar Martinez, el presidente de
Ia asociaci6n, asegurd que en la ac-
tualidad el 90% del stock de las in-
mobiliarias ya se encuentra en ma-
nos de los bancos y que «la gente
yaacude a ellos directamente para
comprary las inmobiliarias ya ac-
tian de intermediarias. Ademas es
légico ya que son los Gnicos en
ofrecer financiacion al 100% y po-

precio de hipoteca inicial».
Estestock tan grande et sen-
d

do fondo y deberdn empezar a re-
cuperarse hasta situarse a niveles

por gru-

pos de inversion sobre todo ameri-

cano que vienen a luego venderlos,

por lo que entiendo que tampoco
se limpiaré del todo el mercadon,

dijo en relaci6n a la especulacion
que estos pudieras

s precios de la vi-
vienda han registrado descensos
de hasta el 50% en las capitales es-
paiioles, en relacion a los precios
del 2007.

Por imo,revel6 que la medida
del Gobi residencia

conllevar.

De la misma forma, Martinez se
atrevio a fijar en cinco aios la fe-
cha definitiva para haber acabado
con el stock actual, «si bien luego
le seré dificil construir a los nuevos
promotores por los bajos precios
con los que se ha dado salida a és-
tasy, admite.

Ademis, éste asumio que «el
ajuste de los precios de la vivienda
ala baja ya se ha realizado. Los

espaiiola a los extranjeros que
compraran casa por valor superior
500,000 euros ha despertado nu-
o interés entre el sector foraneo.
«Nadie se nos ha dirigido interesa-
do en ésto. Quien cuenta con ese
capital no necesita tener ningin
permiso de residencia y si lo nece-
sita lo consigue o puedo moverse a
otros lugares del mundo donde
conseguirlo por menos. Quizé hu-
biera tenido mas efecto por
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Expertos inmobiliarios abogan por ofrecer

Advierten de que, mientras
haya productos en los bancos,
sera complicado que salgan

General
nuevas promociones
lﬁ,_l Comentar MALAGA, 16 Nov. (EUROPA
L PRESS) -
Imprimir
Enviar El presidente de la Asociacion
Profesional de Expertos Inmobiliarios (APEI), Oscar Martinez, ha
Kindle destacado la "dificil situacion por la que atraviesa el sector y ha apostado,

para hacer frente a ella, por nuevas férmulas de trabajo, que pasan por
offecer mayor seguridad al cliente a través de acuerdos con asociaciones

El objetivo es defender los derechos del consumidor, especialmente en
los procesos de compraventa y alquiler de una vivienda, y favorecer una
mayor informacion sobre esos tramites a los ciudadanos, de modo que se
garantice una relacion de confianza entre el agente inmobiliario y su

&7 @epandalucig
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OSCAR MARTINEZ. PRESIDENTE ASOCIACION PROFESIONAL DE EXPERTOS INMOBILTARIOS (APET)

Angel Recio i aca

Mis de un centenar de agentes
inmobiliarios de toda Espaia se
han reunido este fin de semana
en Mélaga con motivo de la XXV
Asamblea General de la Asocia-
cién Profesional de Expertos In-
mobiliarios (Apei). El debate se
centr en los precios, las expec
tativas de recuperacion del sec-
tor o la garantia de los clientes
Su presidente, Oscar Martinez,
concedi6 una entrevista a este
diario.

/eo que aiin quedan agentes
inmobiliarios pese ala crisis del

nosotros somos unos cuan-
tos. Tenemos unas 1.300 oficinas
y unos 800 profesionales. Somos
unaasociacién que no hemos ba-
jado mucho porque agrupamos
1o que hay en el sector, s decir,
los que llevan mis de cuatro afios
¥ n0 tenemos a todos estos que
entraron a todo correr, franqui-
cias y tal en el momento del
boom. Nosotros llevamos mu-
chos aios, tenemos nuestros
clientes, hemos pasado otras cri-
sisy es mis ficil aguantar. Somos
inmobiliarios de toda la vida,
gente con experiencia,

~En cualquier caso, ¢como les.
ha afectado el desplome del
sector?

~Lamayorfa trabajamos con ban-
cos porque no hay mas remedio.
Tengo oficinas en las que el 90%
del producto son de bancos por-
que tienen buen producto, bara-

to y encima te dan la financia-

cién. Ahora o trabajas con bancos
o lo tienes dificil en este merca-

do.Lamayoria de los promotores
estin también en arreglos con
bancos. Nos quedan atin unos
afios asi.

;gsolo se puede sobreviir con
banc

® £l experto afirma que han cerrado el 70% de las

inmobiliarias en Espafa, pero habia exceso de oferta

“Se ha construido sin cabeza
“en cualquier sitio y ahora
es muy dificil venderlo”

T

-
=

Hay inmobilia-
rias que tocan arrendamientos o
tienen una cartera de clientes de
siempre. Pero el particular o tie-

banc
i

v que adaptarse. Es
i trabajar porque el

préstamos es diicly que baje
preciotan!
Y qué Les parece esa irrup-

hayocompllcadosy!eexvgen mu-
chas.

liarias en Espafia?

—~Un 70% por o menos porque el
bajén ha sido tremendo, pero
ramhlene:vevdad que habfa ha-
bidoexcesa

guantar. De todas

ha ajustado

Jaoferta ¥l demanda. Estamos

cién del banco? Tienen hasta fnrma: 1os que trabajamos con
ici ias eni del mer-  mucho , aunque a
e Meva 2 aton e evtessctor. cad y bien. No nos podemos  todos nos sng\\e pareciendo e

En la anterior crisis, la de los
aios 90, ya se vendia mucho de

quejar.
~¢Han cerrado muchas inmobi-

s que cuando se ve algtin movi-

delagente inmobili
“En 35 afios hemos pasado de
quela inmobiliaria eracomo una
notaria a que, con el boom, note-
niamos buen caché. Era sinoni-
modealgoraroy ahoravolvemos
a una cosa intermedia. Los que
quedan ahora son profesionales,
porquesinoesd aguan.
n. Antes cualquiera valia para
Vender Ahorano.
~¢Cudl es la clave para vender
unpiso?
—Tener un buen producto. Por
muchas crisis que haya si pones
un piso en Larios a buen precio
hay bofetadas por é1. El problema.
son esas viviendas que estin
abandonadas por el monte. Seha
construido sin cabeza en cual-
quier sitio y ahora es muy dificil
venderlo. Ha habido rebajas de
hasta un 70%.
~¢Cree que deberian bajar mas.
incluso?
~Lo bueno no ha bajado mucho
de precioy lo malo es casi impo-
sible de vender porque la gente
1o solo busca precio sino algo
que le guste.

k& Ahora o trabajas con
bancos o lo tienes dificil
en este mercado. Es
mds complicado, pero
no hay mds remediio”

s partidario de derribar las
viviendas que no se vendan en
lugares remotos 0 no estén ter-
minadas’

—En EEUU se ha hecho y aqui se
hard porque hay viviendas que
estn por ahi abandonadas y sin
acabar que no sé qué pintan.
Cuestamas lo que queda de obra
quelo que se obtiene con la ven-
ta, porlo que sale mds rentable ti-
rarla abajo.

~Usted es de Logrofio pero tiene
oficinas en Malaga. ¢Como ve la

otravez.

~Va a tardar aiin, pero estamos
yaenel fondo y algo notaremos.
~¢Cree que habré més intrusis-
mo cuando se resurja?

~Bueno, creo que no. El mercado
se ha saneado mucho y esto nos

ay muchas
quesevendemenos Elprobloma

~¢Ha cambiado mucho el perfil

to. ElMediterréneo eslazona que
més gusta y adems tiene el AVE.
quele hadado mucha vida. Alme-
ria, por ejemplo, ha bajado mu-
cho porque las comunicaciones
sonbastante malas. Mélaga tiene
a ventaja de captar mucho clien-
te extranjeroy tiene mis tirdn.
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W TuenTt asociacion creada en 1
en Mélaga su XXV Asar

LINKEDIN centenar de profesional

Martinez ha reconocido que el mercado actualmente "esta muy dificil,
acaparado por los bancos", una situacion que estima que continde durante
los préximos tres o, incluso, cinco afios. “Mientras el producto no salga,

dificilmente va a haber
promotor, que también
declarado,

Ha hecho hincapié en que se ha pasado de "una situacion en la que todo

valia, de total insegurid:

abusos y es que se vendian pisos como si fueran camisas, a la actual,
donde el mercado es totalmente distinto, mas reducido y con leyes que
empiezan a hacer que la vivienda esté més controladar’

22 Q] MALAGA

*Queremos crear algo Gnico entre todas las inmobiliarias para dar
seguridad al consumidor y que de nuevo tenga la confianza de hace afios”,
ha sefialado a Europa Press este sabado el responsable de la APEI,

990, con cerca de 1.200 empresas, y que celebra
mblea General, con la participacion de casi un
les de toda Espafia.

nuevas promociones; es muy dificil que el
Io esta pasando mal, empiece a funcionar”, ha

lad para el consumidor, habiendo hecho absolutos

Los promociones de viviendas no se
reactivaran hasta al menos 2018

Expertos inmobiliarios
reunidos en Malaga dicen
que hasta que los bancos
no liquiden su ‘stock’ de
viviendas no saldran
nuevas promociones

JOSEM.ALDAY
MALAGA. El presidente de la Aso-
clacién Profesional de Expertos In-
mobiliarios (APEI), Oscar Martinez,
advirti6 ayer en Malaga de que
«mientras haya producto de los ban-
cos, dificilmente van a haber nue-
'vas promociones de viviendasy. Mar-
tinez calific6 el momento actual del
sector de «dificily , y asegurd que hoy
por hoy el ‘stock’ inmobiliario en Es-
pafia esti en manos de los bancos»,
una situacion que estima que con-
tinde durante los proximos cuatro

Oscar Martii

ocinco afios. «Dificilmente vaaha-  tocado fond
ber nuevas promociones mientras ~ recuperarse
el producto de los bancos no salga;  razonablesy.

este es un tiempo muy dificil tam-
bién para el promotor, que lo esta
pasando mal y tiene todavia un re-
corrido largo y dificil».

El presidente de esta asociacion,
reunidos en Malaga para celebrar la
XXV asamblea general de este colec-
tivo, consider6 que los precios de la
vivienda a la baja ya se ha realizado.

tael 50 por

buenasy en
nen su preci
Asegu

«Los precios en muchos casos han

das han registrado descensos de has-

espafiolas en relacion a los precios
del 2007, aunque considero que a
pesar de esta bajada «las viviendas

16 que la crisis ha tenido un
efecto positivo en su sector «porque

[

ha realizado una criba de muchos
oportunistas que se habian subido
al carro del sector inmobiliario sin
ninguna ética ni cualificaciony. Se-
gtn los datos que maneja, un 70 por
ciento de agencias inmobiliarias han
desaparecido como minimo desde
el afio 2007 hasta ahora. «Ha habido
una situacién de mucha inseguridad
para el consumidor, con abusos y
venta de pisos como si fueran cami-
sas. Por €30 NOSOLTOS qUeremos tra-
bajar de la mano de las asociaciones
de consumidores, para ofrecer la mé-
xima garantia ».

Malaga

Martinez también ha reconocido el
aumento de la venta de viviendas a
extranjeros en la provincia de Mala-
ga. «El inversionista espafiol ha de-
saparecido, salvo el que tiene nece-
sidad de comprar algo y lo puede ha-

nez. :: .m.A.

0y deberdn empezara  cer.Y esta comprando mucho al con-
hasta situarse aniveles  tado. Pero en esta zona de la Costa
Recordd que las vivien-  del Sol existe la ventaja de que vie-

nen muchos extranjeros y un por-
centaje de ellos compra vivienda en
1a zona porque ven sus precios atrac-
tivos en comparacion con sus pai-
sesn.

Los profesionales reunidos han
debatido también la unién de las dis-
tintas organizaciones y colegios de
mediadores inmobiliarios.

ciento en las capitales

lugares buenos mantie-
0y suvalor.

Malaga

Las inmobiliarias
creen que el precio
delos pisos ya esta
anivel «<razonable»

» La asamblea del sector celebrada en Mélaga
constata rebajas de hasta el 70% pero afirma
que la salida del stock llevara hasta cinco afos

10SE VICENTE RODRIGUEZ i1
» @josevirodriguez

W ElpresidentedelaAsociaciénde
Profesional de Expertos Inmobi-

TU CASA

el mercado vuelva a la normali-
dad. Martinez, que participé en
Malaga en la XXV Asamblea Ge-
neral de APEI, sefial que la co-
rreccion de precios ha sido muy

AHORA %

Clientes negocian la compra de una vivienda. .1 ommion

‘mento para comprar» y advirtié a
los que esperan nuevas bajadas de
precio para comprar més barato
que, si siguen retrasando su deci-
si6n, «pueden terminan quedn-
dose sin la vivienda que buscan».
Martinez apunt6 que el mercado
vive una épocaatipica, ya que se es-
tdn vendiendo muchos pisos «por
debajo incluso del costo de obras».

Segiin la organizacién de ex-
pertos inmobiliarios los precios
han registrado descensos de has-
tael 50% enlas capitales espafio-
les, en relacién a los precios del
2007,ylosactivos inmobiliarios de
los bancos siguen en el punto de
‘mira de estos especalistas.

«En estos iltimos afios muchos
profesionales hemos trabajado
para las entidades financieras co-
mercializando sus pisos», asegur6
Martinez, que reconocié que
«anientras haya producto de los
bancos dificilmente van a haber

nuevas promociones».

liarios (APEI), Oscar - desigual ya que hay que ha bajad APEI agrupa a mas de 700 pro-
nald ayer que los precios delavi-  deviviendascuyovalorse hades-  tcular bre todolo que no se hi i ia dedi

i ivel un6o% yunzo%  El ‘mercado estaba muy infla-  beza», comentd Martinez, quere- dos a la mediacién inmobiliaria,

bl doyeso Hayvi- que hay producto inmo-

davia falta entre tres y cinco aiios  sido minima. El mercado, eso si, ba-  bili tendrd muy dificil sa-  acciones inmobiliarias, referidasa
para queel stock de pisos hereda-  estd dominado por completo por jado muchisimo; sin embargo,las  lida por muchu auetengaprecio  operaciones de compraventa, al-
do dela época de la burbuja in- el producto de los bancos, «que degan, APEI  quiler, permuta o cesion de bien-
‘mobiliaria termine de d y ot i Lo  dijoque,sinduda,escunbuenmo-  esinmuebles.




XXV ASAMBLEA GENERAL DE LOS EXPERTOS INMOBILIARIOS EN MALAGA

Ocio y turismo en el encuentro de Malaga

Las temperaturas casi veraniegas acompafaron el encuen-
tro de los Expertos Inmobiliarios y favorecieron que las
actividades organizadas resultaran especialmente agrada-
bles. Ademas de trabajo, los Expertos compartieron bue-
nos momentos de ocio y turismo en Malaga.

El viernes, dia 15 de noviembre, por la tarde, los Expertos
congregados en la ciudad andaluza para participar en la
XXV Asamblea realizaron una visita guiada por los princi-
pales atractivos turisticos de Malaga como la Alcazaba, el
Teatro Romano, el Museo Picasso, el puerto, etc. La visita
a la famosa bodega El Pimpi, acompafada de la degusta-
cion de un vino local, fue uno de los momentos mas diver-

tidos de la tarde.

Nuestros breves

Convenio con Fichero
de Inquilinos Morosos

Os recordamos que la Asociacién
ha firmado un convenio con Fiche-
ro de Inquilinos Morosos, para que
lo podais ofrecer a vuestros clientes
y dar mayor tranquilidad. Para mas
informacién podéis visitar la pagina
de la Asociacion e ir al apartado Con-
venios.

Cursos 2013

Con el fin de afio ponemos fin a los
cursos de reciclaje de la Asociacién
con el siempre bien acogido curso

de Valoraciones Inmobiliarias, del
19 de noviembre al 31 de diciembre.
Nos ponemos a trabajar con la agen-
da del 2014. Quedamos a la espera
de vuestras peticiones para cursos,
charlas, etc.

Listados Peritos Judi-
ciales 2014

Os informamos que estamos prepa-
rando los listados de peritos para
remitirlos a los juzgados a principios
de afo. Si tenéis que modificar algu-
na informacién, como mail, direccién
o teléfono, hacednos llegar un mail a
las oficinas con los nuevos datos.

Resumen de las
noticias en prensa de
la Apei

Durante la celebracién de la XXV
Asamblea, el 16 de noviembre, se
presentd, como es habitual, el resu-
men de la visibilidad en medios de
comunicacion de la Apei durante el
afo 2013.

En las proximas semanas, éste resu-
men estara a vuestra disposicién en
formato PDF en la pagina web de la
Apei (www.inmoexpertos.com).
Podréis acceder a esta informacion en
el nuevo apartado de la intranet deno-
minado “Notoriedad y marca”.




EXPERTOS INFORMADOS

Leyes, reglamentos, subvenciones
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Tipos de Referencia OFICIALES, Septiembre 2013

Fuentes: Banco de Espafa, Asociacion Hipotecaria Espafiola

TIPOS DE REFERENCIA OFICIALES:
Tipo medio de los préstamos hipotecarios a mas de tres
afnos para adquisicion de vivienda libre:

De bancos

De cajas de ahorro

Del conjunto de entidades de crédito
Tipo activo de referencia cajas de ahorro

3,267
| 3,940 |
3,467

Tipo de rendimiento interno en el mercado secundario
de la deuda publica de plazo entre 2 y 6 afios
Referencia interbancaria a 1 afio (EURIBOR) m

Referencia interbancaria a 1 afio (MIBOR)*

indice de Precios de Consumo IPC
SEPTIEMBRE 2012 - SEPTIEMBRE 2013

Fuente: Instituto Nacional de Estadistica

Periodos
Abril 2012 a Abril 2013 (Base 2011)
Mayo 2012 a Mayo 2013 (Base 2011)
Junio 2012 a Junio 2013 (Base 2011)
Julio 2012 a Julio 2013 (Base 2011)
Agosto 2012 a Agosto 2013 (Base 2011)
Septiembre 2012 a Septiembre 2013 (Base 2011)

Incremento relativo %

En el mes de Septiembre la tasa de variacion

mensual del indice general fue del 0 2
-
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Mundo digital

SmartWatch

DANIEL GARCIA. Asesor informatico

Este afio 2013 lo han aprovechado muchos fabricantes para lanzar
sus smartwatch o relojes inteligentes, a excepcién de Sony, que lo
lanzo en el 2012 y ha aprovechado el 2013 para actualizarlo lan-
zando un nuevo modelo.

El que mas se ha dado a conocer quiza sea el Galaxy Gear de
Samsung, ya que se esté anunciando en television.

Al igual que ocurrié con las tabletas, los primeros modelos no ter-
minan de convencer a los usuarios. Sobre todo, de lo que mas se
quejan es de la limitada utilidad que ofrecen para el precio tan ele-
vado que tienen.

La mayoria de los fabricantes han concebido estos dispositivos
como accesorios bluetooth de smartphones. En el caso de Samsung
su Gear esta pensado para asociarlo a su Galaxy Note 3. La utilidad
de este reloj inteligente, radica en que permite realizar muchas tareas
sin necesidad de sacar el teléfono del bolsillo, como pueden ser:
contestar y realizar llamadas, tomar notas, hacer fotos y grabar pe-
quefios videos. También se puede ver alertas sobre entrada de nue-
VOS mensajes, correos, twits... pero no el contenido de estos.

El Galaxy Note 3 es un terminal bastante grande, y en ciertas oca-
siones puede resultar mas cémodo recurrir al Galaxy Gear, pero su
precio es de 300€, y la conclusiéon de muchos de los que lo han pro-
bado, es que se queda un poco “cojo” en cuanto a prestaciones.

Una compaiiia china que se dedica a copiar teléfonos y tabletas
de Apple y Samsung, ha lanzado al mercado su propio smart-
watch, llegando aun mas lejos que el resto (por lo menos en pres-
taciones), ya que en este caso se puede llegar a utilizar como un
dispositivo independiente, y no como un mero complemento blue-
tooth. Se le puede introducir una tarjeta microSIM para realizar lla-
madas de forma auténoma e incluso conectarse a internet.

Hay quien llega a pensar que todo esto es una estrategia de Apple
ya utilizada con los iPad. Es decir; deslizan un rumor sobre el nue-
vo proyecto en el que estan trabajando. La competencia lanza un
producto semejante a toda prisa para adelantarse. Como las pri-
sas no son buenas, el resultado es que aunque la idea es buena, el
producto no termina de convencer al consumidor. Posteriormente,
y con mas tiempo para desarrollarlo, aparece en escena el pro-
ducto de Apple. Por supuesto esto s6lo son comentarios y opinio-
nes que se pueden leer por Internet, pero recordando lo que pasé
con otros de sus productos, sobre todo con los iPad, no parece
tan descabellada la teoria.
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Estimados Expertos
vy Expertas,

nuestros mds sinceros
deseos
de felicidad y armonia
para estas Fiestas

Y que la llusion,
la empatia,
la profesionalidad
v la generosidad
nos iluminen todos los
dias del Nuevo Aiio
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DISFRUTE
DE SU TIEMPO,
CONFIANDO
GESTIOI

SUS

POR EXPERIENCIA

profesionales rigurosos y de
reconocida trayectoria en el
sector

INFORMATE EN:
wwwLinmoexpertos.com

POR SEGURIDAD

COoN asesores juridicos que
les respaldan, con seguro de
RC profestonal

O LLAMANDO AL:
933 170 809

POR TRANQUILIDAD
avalados por convenios con
algunas Uniones da Consu-
midores y por una Asocia
cion Profesional que se rige
por un codigo deontologico

POR COBERTURA
partenscen a una gran red
de profesionales indepen-
dientes que comparten car-
tera de inmuebles

POR TRANSPARENCIA

sélo agrupamos a los profe-
sionales serios del sector

ASOCIACIGN
PROFESIONAL
de EXPERTOS
INMOBILIARIOS
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