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En el buen camino,
pero siempre con
prudencia

Tras recibir las estadisticas de ventas a nivel nacional del afio 2017 hemos
comprobado gratamente que ha sido un afio muy favorable para el mercado
inmobiliario. El aumento de este tipo de operaciones, respecto afos anteriores, ha
resultado notable alcanzando cifras muy parecidas al afio 2008

Lo Unico negativo que apreciamos es que el aumento de la demanda y la poca
oferta de producto, ha tenido como consecuencia la subida de los precios y que
muchas de las inmobiliarias, en determinadas zonas, estén teniendo problemas
para conseguir inmuebles. Este preocupante aspecto, ha hecho que nuestros
intermediarios cambien el chip y busquen mas al futuro vendedor que al posible
comprador.

Recalcar el éxito que estan teniendo nuestras charlas y cursos on-line, siendo una
manera rapida de acercarnos a los asociados que debido a su ubicacioén no tenemos
tanto contacto. También nos encontramos en conversaciones con profesionales que
impartan charlas sobre exclusivas, cierre de operaciones y temas relacionados con
el dia a dia de la compraventa de viviendas. Queremos que de manera facil podais
ver todo este tipo de contenidos de gran interés desde vuestro despacho, invirtiendo
una hora u horay media. La idea es organizar varias de estas acciones al mes, de las
cuales os iremos informando, porque para nosotros sois los absolutos protagonistas.

Oscar Martinez Solozabal
Presidente Asociacion Profesional Expertos Inmobiliarios

@Expertosinmob
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Los Expertos Inmobiliarios apuestan por
el CACI como modelo de autorregulacion

La Asociacion, implicada desde el inicio en el Cédigo Andaluz,
quiere un Sello de Calidad para las agencias adheridas

Elisabet Carvajal

La Asociacion Profesional de Expertos
Inmobiliarios (APEI) apuesta fuerte por Ila
consolidacion e implementacion del Coédigo
Andaluz de Calidad Inmobiliaria (CACI), aprobado
por el Consejo Andaluz de Consumo de la Junta de
Andalucia el pasado septiembre. Si en la primera
fase, los Expertos realizaban una importante labor
de asesoramiento para la elaboracion del CACI
aportando la propia experiencia de la Asociacion;
ahora, es el momento de trabajar para la
implementacion de este tipo de autorregulacion. El
vicepresidente de los Expertos Inmobiliarios, Raul
Ortiz, asistia a la presentacion oficial del CACI,
en Sevilla, el 19 de enero, y defendia la necesidad
de crear una identificacion propia para todas las
agencias adheridas. Tras la presentacion oficial, la
APEI organizaba un encuentro en Granada abierto
a todos los agentes inmobiliarios con el objetivo
de acelerar la implementacion del CACI, como
modelo de referencia de las agencias seguras
para el ciudadano, y acordar los primeros pasos a
seguir. La convocatoria conté con una importante
asistencia de profesionales.

En la Imagen,
presentacion oficial
del CACI en Sevilla. El
acto fue presidido por
Antonio Carrillo Alcala,
secretario general de
CEA, y Josefa Ruiz
Fernandez, secretaria
general de Salud
Publica y Consumo.
La sesién conté con la
asistencia de todas las
entidades del sector
que suscriben el CACI.
La Asociaciacion
Profesional de
Expertos Inmobiliarios
estuvo representada
por su vicepresidente,
Raul Ortiz

(segundo por la
izquierda)

“El Cédigo Andaluz de Calidad Inmobiliaria
supone un importante avance en la autorregulacion
del sector y los Expertos Inmobiliarios hemos
contribuido con nuestra experiencia a la elaboracién
de este proyecto, ahora hecho realidad”, explica el
vicepresidente de la APEI, Raul Ortiz. Para la Asociacion,
el CACI promueve “un modelo de agencia segura para
el ciudadano ya que obliga a las agencias a cumplir
unos requisitos que protegen sus derechos. Con esta
autorregulacion haremos frente también al ejercicio
ilegal de la mediacion inmobiliaria en Andalucia que tiene
un impacto muy nocivo para la imagen del sector”. En
este sentido, el vicepresidente de la APEI, en su intervencion
en la presentacion oficial del CACI, el pasado 19 de enero
en Sevilla, exponia ya dos lineas de trabajo a realizar para
favorecer y acelerar la implementacion del CACI: conseguir
un distintivo oficial y consensuar un repertorio de contratos.

La APEI apuesta fuerte por este modelo de
autorregulacion y, con la voluntad de contribuir a la
rapida consolidacién del CACI entre los profesionales
andaluces, la Asociacion celebraba, el 30 de enero, una
charla informativa sobre el Codigo Andaluz de Calidad
Inmobiliaria en la Camara de Comercio de Granada. La
sesion contd una gran asistencia de profesionales y estuvo
encabezada por Raul Ortiz, el delegado de la APEI en
Andalucia, Francisco Iglesias, y JesUus Manuel Pernas.

(Sigue pag. 4)
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Los Expertos Inmobiliarios defienden
que las agencias adheridas al CACI
dispongan de un Sello de Calidad y

una identificacion oficial.

Primeros pasos hacia laimplementacion

Durante la charla, ademas de explicar el
contenido del propio Codigo y los requisitos que
deben cumplir las agencias para adherirse al CACI,
se expuso también la necesidad de que las agencias
adheridas dispongan lo antes posible de ese distintivo
oficial, amparado por la Junta de Andalucia, que
permita a la ciudadania reconocer el establecimiento
adherido como “una agencia segura, donde los
agentes y asesores relnen todas las garantias de
solvencia profesional y protegen los derechos de
los usuarios”. Para los Expertos Inmobiliarios “el paso
siguiente es también consensuar un repertorio de
contratos — arrendamientos, compraventa, nota de
encargo, etc.... - para todas las agencias adheridas”.

El delegado territorial en Andalucia, Francisco
Iglesias, apunta que “estamos en el inicio del proceso.
Ahora mismo la adhesién al CACI es voluntaria. Lo
Optimo seria que fuera obligatorio y contar con un
Sello de Calidad”

“Estamos trabajando para que el CACI
nos ayude a incrementar la presencia
de Expertos en Andalucia”,
Francisco Iglesias

La adhesion al CACI, en estos
momentos, es voluntaria y exige unos
requisitos iguales a los que exige la
APEI a sus asociados

Recordamos que para adherirse al CACI
es necesario, entre otros requisitos, disponer de un
establecimiento abierto al publico, de un seguro de
responsabilidad civily de unagarantia paralas cantidades
que se reciban en la inmobiliaria. Las agencias también
deberan adherirse al sistema arbitral de consumo v,
por supuesto, cumplir con la legislacion existente en
materia mediacion inmobiliaria. EI CACI cuenta con el
apoyo de la Junta de Andalucia y esta subscrito por las
siguientes entidades del sector: Asociacion Profesional
de Expertos Inmobiliarios, el Consejo Andaluz COAPI,
HABITALE, UNEXIA y la patronal del sector, FADEI.
Como adherirse al CACI

La tramitacion se puede realizar a travées de
las asociaciones profesionales. Asi pues, el titular de
una agencia inmobiliaria que cumpla los requisitos
exigidos, puede solicitar la tramitacion del CACI a
través de la Delegacion Territorial en Granada de
la Asociacion Profesional de Expertos Inmobiliarios
y su delegado Francisco Iglesias (Inmobiliaria
Las Flores, calle Gran Via de Colén, 45) o en
Inmobiliaria Uno, actual sede de la vicepresidencia
de la APEI (calle de la Sultana 1, local 3. Granada).

Como explica Francisco Iglesias “queremos
utilizar el CACI para captar nuevos Expertos
Inmobiliarios en Andalucia y empezamos a tener
resultados”.

Sobre estas lineas, un momento de la charla informativa sobre
el CACI, organizada por la APEI en Granada. A la izquierda,
foto de grupo al final de la sesién con los asistentes y los
resposanbles de APEI: Raul Ortiz, entre los profesionales;
Francisco Iglesias, primero por laiz; y J.M.Pernas, ala derecha.
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El Registro de Agentes Inmobiliarios de
Catalunya cumple 8 anos

Comunidad pionera en crear un registro, referente para otras
autonomias y, hasta ahora, unico de obligado cumplimiento

Elisabet Carvajal

El 9 de marzo de 2010, entraba en vigor
el Decreto 12/2010, de 2 de febrero, que regula
los requisitos hoy vigentes para ejercer la
actividad de agente inmobiliario en Catalunyay
se creaba el Registro de Agentes Inmobiliarios
(AICAT) de esta comunidad. Se cumplen ya 8
anos de este modelo de regulacion de obligado
cumplimento, fruto de una larga negociacion
y trabajo de varios ahos y cuya creacion ya
estaba prevista en la Llei de I’'Habitatge de
diciembre de 2006, del ejecutivo del presidente
Montilla. Han transcurrido muchos afos, y
Catalunya sigue siendo la comunidad pionera
en crear este marco de regulacién para los
agentes inmobiliarios, y también el principal
referente en esta materia. Al modelo catalan,

de la APEI que confiaban en que la aplicacion de la
normativa “ pondria el punto y final a la proliferacion de
operadores sin oficina, ni seguro de responsabilidad
civil, que tanto han perjudicado a la figura del auténtico
mediador inmobiliario” y que eran frecuentes en
aquellos tiempos en muchas ciudades catalanas.
Efectivamente, la finalidad de este Registro era y
es incrementar las garantias del consumidor y dar
mayor transparencia al mercado inmobiliario. Este
modelo, de obligado cumplimiento, ha sido el pionero
en Espafia en materia de regulacion de la mediacion
inmobiliaria y ha marcado la pauta para las normas
de otras comunidades como el CACI en Andalucia
(paginas 3-4), la Ley Vasca de Vivienda de 2015, la
reciente aprobacién de la creacién de un registro en
la Comunidad de Madrid (pagina 8). Sin embargo, la
normativa mas exigente es la catalana, la Unica que
exige la obligatoriedad de estar registrado para ejercer.

lentamente se suman
otras autonomias. La mas

El Registro catalan, AICAT,

Obligatorio

. y publico
reciente, Tac(e; esc‘j':a: se creaba al amparo de la Ley de El registro catalan
semanas, la omunida - . “hli
de Madrid Vivienda de la Generalitat, es publico - pueden
e Madrid. consultarse todos los

de 2006 profesionales  inscritos

Desde el 10 de marzo

de Catalunya a través

de 2010, cualquier profesional
de la mediacion inmobiliaria que quiera operar en
territorio catalan debe estar inscrito en el Registro de
Agentes Inmobiliarios de Catalunya, el famoso AICAT,
que se creaba al amparo del Ley del Derecho a la
Vivienda de Catalunya del 12 de diciembre de 2006.
En el articulo 55 de esta normativa se recogen los
aspectos sobre el ejercicio de la mediacion Inmobiliaria,
como los requisitos para desarrollar la actividad y
la creacion del Registro Obligatorio, que tardaria
aun 4 afios en ser realidad. El anuncio de estas
medidas era muy bien acogido por los responsables

de la pagina web oficial
http://aicat.barcelona - . Otra de las caracteristicas
interesantes de este modelo es su obligatoriedad yaque
deben inscribirse todos los profesionales y empresas
que se dediquen de manera habitual y retribuida a
prestar servicios de mediacién, asesoramiento y
gestibn en transacciones inmobiliarias en relacion
a operaciones de compraventa, alquiler, permuta
0 cesion de bienes inmuebles y de los derechos
correspondientes. Esta obligatoriedad es la que echan
de menos tanto los Expertos Andaluces para el CACI,
como los Expertos en la capital para el nuevo registro.

registre d'agents immobiliaris
de Catalunya

aicat 0000
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En el AICAT debe inscribirse todo
profesional y empresa que se dedique
de manera retribuida a la mediacion
inmobiliaria

Identificacion visible como agente

homologado

Otro aspecto de la normativa catalana
muy bien valorado por el sector es que todos los
agentes inmobiliarios inscritos disponen de una
placa identificativa como agente homologado. En el
momento en que se hace efectiva la inscripcion en
Secretaria de I'Habitatge, organismo responsable
de Registro, se facilita al profesional el logo oficial
correspondiente para que el/la agente se realice la
placa para poner en un lugar bien visible y lo incluya
también en sus contratos.

La Asociacion ha tramitado mas de
40 requerimientos a Vivienda de la

Generalitat.

En general, la normativa catalana en
materia de mediacion inmobiliaria esta muy bien
valorada por el sector. No obstante, es cierto que la
ausencia de un régimen sancionador ha ralentizado
la implantacién del Registro. Asi, por ejemplo, en
2012 unaestimacién de la propia Asociacion, situaba
en un 25% el numero de agentes inmobiliarios en
Catalunya que operaban sin estar inscritos en el
AICAT. La APEI hacia publica esta realidad a través
de un comunicado de prensa ante los medios de
comunicacion en 2012 ( imagen 1) que consiguid
una gran repercusion mediatica.

Ademas, desde la Asociaciobn no soélo
se cursan las inscripciones al AICAT, también
se tramitan requerimientos ante la sospecha
de agentes que operan sin estar debidamente
acreditados. En estos afos, desde la Asociacion
se han tramitado ante la Secretaria d’Habitatge un
total de 42 requerimientos, para la comprobacion
de numero de AICAT y en caso necesario para su
inspeccion desde Consumo.

Imagen 1. A la derecha, un articulo
de La Vanguardia, que se publicaba
en mayo de 2012. Mas de una docena
de medios se hacian eco en Espana,
de la estimacion de la APEI sobre la
evolucién del Registro de Agentes
Inmobiliarios de Catalunya, dos afios
después de su puesta en marcha.

MARTES, 1 MAYO 2012
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La Comunidad de Madrid estrena su
Registro de mediadores

El Decreto se aprobaba el 13 de febrero. Es un registro no
obligatorio y con una vigencia de 5 ahos renovables

La inscripcion sera voluntaria y tendra
una vigencia de cinco afnos renovables por
periodos de igual duracion La Comunidad
de Madrid crea el Registro de Agentes
Inmobiliarios para proteger los derechos
de los consumidores. Los profesionales
que deseen inscribirse deberan acreditar
su capacitacion profesional y solvencia. El
Consejo de Gobierno de la Comunidad de
Madrid aprobaba, el pasado 13 de febrero, el
decreto de creacion del Registro de Agentes
Inmobiliarios de la Comunidad de Madrid.

Segun el propio comunidado de prensa oficial
emitido por la Comunidad de Madrid, la principal
finalidad de este registro, que regula también los
requisitos para la inscripcion, en el mismo, de los
agentes inmobiliarios, es defender y proteger los
derechos de los consumidores que contratan a
estos profesionales y favorecer la calidad y garantias
en la prestacion de un servicio que habitualmente
supone grandes desembolsos econémicos para los
ciudadanos. La inscripcion en este registro sera de
caracter voluntario y favorecera la transparencia en el
sector, ya que los consumidores podran consultarlo a
través de la pagina web de la Comunidad de Madrid
cuando quieran conocer a los profesionales que

han acreditado las garantias para pertenecer a él.

Capacitacion profesional

Entre los requisitos que se exigen para
inscribirse estd tener un establecimiento de este
tipo abierto al publico en la Comunidad de Madrid
0 bien prestar este servicio por via electrbnica o
telematica, y acreditar la capacitacion profesional
para desarrollar esta actividad. Se entendera que el
agente inmobiliario tiene esta capacitacion profesional
cuando cumpla alguno de estos tres supuestos: tener
un titulo universitario de Ciencias Sociales y Juridicas,
Ingenieria o Arquitectura, haber completado una
formacién no universitaria de al menos 200 horas
lectivas en materia inmobiliaria o acreditar experiencia
como agente inmobiliario durante al menos los cuatro
anos inmediatamente anteriores a la presentacion
de la solicitud. También se exigira una garantia por
importe minimo de 60.000 euros por establecimiento
abierto al publico y afio de cobertura, y un seguro de
responsabilidad civil profesional vigente con un capital
minimo asegurado de 100.000 euros por siniestro y
600.000 euros por afo.

La inscripcion tendrd una vigencia de cinco
anos renovables por periodos de igual duracién, y
podra ser cancelada en caso de que se constate la
inexactitud, falsedad u omision de caracter esencial en
la informacion facilitada para figurar en el mismo.

“Deberia ser obligatorio”
Pilar Ruiz, delegada territorial

“Evitar el instrusismo”

sector”.

Amando Sanchez-Bermejo, miembro & “ue
la Junta Directiva de la APEI. “La regulacion Oficial de Agentes Inmobiliarios no fuera
es importante para evitar el instrusismo en
nuestra profesion. Deseo que los clientes
valoren este paso a la profesionalizacion del

Expertos en la capital

de la APEI en Madrid. “Considero muy opi nan
acertado que la Comunidad de Madrid haya
escuchado la vieja reivindicacion de la APEI

de llevar un control mediante el Registro

de Agentes. Deberia ser obligatorio y exigir
una preparacion especifica para ejercer la
profesion de agente inmobiliario con el objeto
de proteger al consumidor, evitar fraudes y
mejorar el servicio y la imagen de la profesion”.

“Me gustaria que

fuera obligatorio”
Gerardo Parras,
delegado territorial de la
APEI en Madrid.

“Por fin se dan los pasos para la regulacion
del sector. A mi me gustaria que el Registro

voluntario, sino obligatorio, de esta forma
se conseguiria una regulacion real y, asi,
profesionalizar nuestro sector.”
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Emma Martinez, delegada de la

Elisabet Carvajal

APEIl en A Coruna

“La exclusiva so6lo se consigue ofreciendo
mas servicio al cliente”

La Experta Emma Martinez de la Fuente
(1974, A Coruna) cumplira pronto sus primeros
seis meses como delegada territorial de la APEI
en A Coruna (Galicia). Como ella misma apunta,
“hacemos un buen equipo”, con el actual
delegado en Galicia, Javier Jato y eso “hace
que la colaboracion fluya”. Esta al frente de
S2M Servicios Integrales, empresa inmobiliaria
especializada en compraventa residencial,
con dos oficinas en el area metropolitana de
A Coruha y un equipo de 23 profesionales.
Ademas de empresaria, es madre de dos hijos
y, por ello, valora y apuesta por la conciliacion
familiar introduciendo un horario que busca un
mayor equilibrio entre trabajo y familia en sus
oficinas.

En esta entrevista, Emma Martinez

REA
SISO

explica su experiencia para implantar la
exclusiva: “desde agosto que empezamos
a trabajar con Comprarcasa, usamos este
método y estamos consiguiendo nuestro
objetivo dando mas servicio. Después de la
visita inicial a la propiedad, le confeccionamos
un plan de marketing y explicamos al cliente
todo lo que vamos a hacer por él”, afirma.

Fue nombrada delegada el pasado noviembre.
Pronto se cumpliran seis meses al frente de esta
responsabilidad, ¢como los valora?

Trabajamos conjuntamente con Javier Jato, delegado
territorial en Galicia. Hay confianza y eso favorece
que fluya la colaboracion. Los temas que mas nos
preocupan y en los que estamos incidiendo son la
formacioén y la captacién de nuevos expertos. Por el
momento, aun somos pocos Expertos en A Corufia.

En la imagen,

la Experta, Emma

Martinez,

en compafia

de José Manuel

Mosquera,

gerente también

MY BEALE  de S2M Servicios
Integrales.

La imagen

corresponde a

la inaguracion

de la oficina
,—I‘

s~=pws . ... de Culleredo.

oM
‘—r’ Y
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Las perspectivas para el 2018 son
muy buenas. Trabajamos, sobre
todo, en exclusiva y estamos muy
contentos

En muchas capitales empieza a escasear el producto.
Aqui no falta producto para la compraventa. Nosotros
trabajamos en A Corufia ciudad y en toda el éarea
metropolitana, donde somos lideres en el mercado.
Nuestras oficinas estan en Culleredo y Cambre. Lo
que si falta es producto de alquiler residencial, cuya
demanda esta experimentado un boom muy importante.
En estos momentos, hay producto pero al vendedor le
cuesta poner en precio el inmueble. Nos cuesta hacer
ver al propietario el precio de venta. Aqui los precios han
empezado a recuperarse pero aun queda recorrido para
normalizarse. La gente busca precio en todas partes.

¢,Como ha empezado el 2018 en su zona?

Nosotros tuvimos un final del 2017 muy bueno. El 2018
ha empezado con mas calma aunque las perspectivas
son muy buenas. Sobre todo, trabajamos en exclusiva y
estamos muy contentos.

A no todas las agencias inmobiliarias les resulta
facil conseguir la exclusiva por parte del cliente.
Nosotros la estamos aplicando desde agosto. La
exclusiva cuesta porque el cliente quiere mas servicios.
El cliente ante la exclusiva teme dos cosas: no poder
vender la casa por su cuenta o no conseguir el precio
de venta que quiere. Para combatir esta situacion la
agencia debe dar mas servicio. No es suficiente con
subir el producto a los portales y esperar a que te
llamen. Nosotros realizamos un plan de Marketing
donde recogemos todo lo que vamos a hacer detallado
por semanas. Incorporamos servicios como la fotografia
profesional o el Home Staging.

Han apostado también por la especializacion de los
agentes por tipologia de clientes.

Si, nosotros lo estamos realizando a través de la
especializacion de los agentes en clientes compradores
y clientes vendedores. Se trata de que cada agente
defienda los intereses de una de las partes. Este es el
método de trabajo que utiliza ComprarCasa tanto en
Espafna como en Portugal

¢ Qué ventaja supone para su agencia la exclusiva?
A nivel empresarial, nos va mucho mejor. Captamos a
mejor precio ya que la exclusiva implica un poco mas
de honorarios, aumenta la rentabilidad por operacion y

nos permite estar dentro de la MLS y poder compartir
inmuebles con otros comparieros.

¢ COmo nacia S2M Servicios Integrales?

Parte de una agencia de seguros que queria darle
mas servicio a sus clientes. Abrimos justo cuando
empezaba a caer el mercado inmobiliario. No hemos
disfrutados del buen momento ya que empezamos
justo al inicio de la crisis y esto nos hizo fuertes. Nos
obligd a ser mejores cada dia.

¢ Siempre ha sido agente inmobiliario?

Provengo del sector de la banca. Antes de montar la
empresa trabajaba como asesora financiera haciendo
hipotecas.

¢ Qué es lo que mas valora de la APEl y que echa
en falta?

El soporte que te da la Asociacidén, aunque a veces
estemos un poco alejados, y poder realizar consultas
al asesor juridico de forma directa. Los cursos on line
también me parecen un gran acierto. La ultima charla
con Jesus Manuel Pernas me parecid genial. También
valoro el hecho de poder intercambiar experiencias
entre profesionales. Lo que nos hace falta es algo
mas de avance tecnoldgico que favorezca la conexién
entre nosotros. Realizar una reuniébn de Expertos
por video conferencia seria una iniciativa muy bien
recibida y que favoreceria ese intercambio profesional
que valoramos tanto.
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Asi fue el 2017

Recordamos un ano de intensa
actividad, mes a mes

Elisabet Carvajal / Noemi Franco

El ejercicio 2017 se caracterizaba por la
intensa actividad de la Asociacién, tanto por
parte delos miembrosdelaJuntaDirectivacomo
de los Delegados Territoriales, para mejorar e
incrementar la proyeccién de la APEI, asi como
los servicios que se ofrecen a los Expertos
Inmobiliarios. Mes a mes, se han sucedido las
reuniones de trabajo, charlas y seminarios de
formaciony reciclaje para los agentes, la puesta
en marcha de los cursos por videoconferencia,
la firma de nuevos convenios de colaboracion
con ventajas para el asociado y mucho mas.

Un ano muy activo y fructifero que
repasamos de forma rapida.

ENERO

Dia 18. Almuerzo de trabajo de Expertos Inmobiliarios
en Barcelona.

Dia 30. Charla: Analisis y resoluciones judiciales en
materia inmobiliaria en Granada.

FEBRERO

Dia7. Acuerdo de colaboracién con Reblone Soluciones.
Dia15. Charla informativa en Durango

Dia 22. Acuerdo de colaboracion con Sistemas Virtuales.

‘\,J

Encuenlﬂxdroféional en Durango

Dia 24. Charla informativa “El Certificado de
Eficiencia Energética” en Durango.

MARZO

Dia 16. Reunion de Expertos Inmobiliarios de Santa
Cruz de Tenerife. .

Dia 16. Charla Informativa: Regulacion de los
Inmuebles turisticos, en Galicia.

Dia 23. Reunion IC Inmuebles Compartidos, La
Rioja.

ABRIL

Dia 3. La APEI suscribe un acuerdo de colaboracion
con 1001 Portales.

MAYO

Dia 13. La APEI firma el convenio para la
consitucién de la nueva patronal del sector, FADEI.
imagen inferior)

Dias 25 - 26. La APEI participa en el Salén
Inmobiliario Internacional de Madrid, con presencia
en el stand de MLS.

Dia 24. Se pone en marcha la nueva herramienta
para facilitar el envio de mailings entre Expertos, y
potenciar la colaboracén entre asociados.

EXPERTOS INFORMADOS

Dia 30. Almuerzo de trabajo de los Expertos
Inmobiliarios de Baleares en Palma Mallorca.
(imagen en la pagina izquierda)

JUNIO

Dia 6. Curso. Analisis resoluciones judiciales en
materia inmobiliaria en Palma de Mallorca.

Dia 12. Nueva propuesta comercial con Impresalia.
Dia 21. Charla informativa: Analisis resoluciones
judiciales en materia inmobiliaria en Zaragoza”.
Dia 23. Acuerdo con Melia Hotels Internacional con
descuentos para los Expertos Inmobiliarios.

JULIO

Dia 3. Presentacion de la plataforma MLS a cargo Sr.
San José gerente de MLS.

Dia 07. Sesion informativa: ICInmoExpertos.com:
Colaborar, Compartir, Crecer y curso de Facebook
para Expertos, a cargo del Experto, Jon Paul
Garmendiay Elisabet Carvajal. En Durango.

Dia 10. Almuerzo de trabajo donde se trataron los
siguientes temas: MLS, Inmuebles Compartidos,
Revistas de Expertos de Inmobiliarios de Aragén.
Dia 13. Reunién de Trabajo de los Expertos de
Tenerife

Dia 26. Reunion de trabajo en Zaragoza:
Coordinacion y lanzamiento de la Revista
“Vendemos”, un proyecto de los Expertos de
Arag6n y su delegado territorial, Juan Carlos Blanco
(a la derecha).

SEPTIEMBRE

Dia 14. Inicio de los cursos por videoconferencia
de los Expertos Inmobiliarios.

Dia 12.0Oferta comercial: DEH Online: Servicios
Gestion y Vigilancia de Notificaciones Electronicas
Dia 15. Oferta comercial: InmoRealService
Soluciones de marketing para tu negocio inmobiliario
Dia 20. Oferta comercial: Lant Abogados - Nuevo
reglamento de proteccion de datos

Dia 28. Convocatoria curso: Claves para ser un
Agente Inmobiliario 3.0, en Palma de Mallorca a
cargo del Experto, Miguel Angel Serrano.

Dia 28. Convocatoria Reunién de Trabajo, en
Tenerife

OCTUBRE

Dias 3- 4. Curso por videoconferencia sobre las
novedades y mejoras en las IC

Dia 5. Ecoviviendas Pascal: Propuesta de
colaboracién como agentes comerciales.

Dia 16. Curso a cargo del Asesor Juridico de la
Asociacion, J.M.Pernas: Analisis resoluciones
judiciales en materia inmobiliaria. En Santa Cruz de
Tenerife.

Dia 17. Curso a cargo del Asesor Juridico de la
Asociacion, Analisis resoluciones judiciales en
materia inmobiliaria”, en Las Palmas. En este
encuentro se rindié un calido homenaje a la Experta
canaria, Ana Naranjo (imagen derecha).

Dia 24. Reunién en Zaragoza para el lanzamiento de
la Revista de Expertos Aragon: “Vendemos”.

Asociacion Profesional

Inmobiliarios

NOVIEMBRE

Dia 14. Curso por videoconferencia. “Facebook para
Expertos Inmobiliarios”, a cargo de Elisabet Carvajal,
responsable de comunicacion de la APEI

Dia 21. Curso vidioconferencia de Perfecionamiento
de Inmoges a cargo del asesor Informatico de la APEI,
Daniel Garcia.

Dia 22. Curso por videoconferencia: “Facebook para
Expertos Inmobiliarios”, con E. Carvajal, responsable
de comunicacion de la APEI

Dia 24. Actos previos a la Asamblea. Curso: Facebook
para Expertos Inmobiliarios, con E.Carvajal, y Tour por
Zaragoza

Dia 25. Asamblea General de Expertos Inmobiliarios
en Zaragoza.

DICIEMBRE
Dia 15. Curso presencial. Siete vias para posicionar
tu agencia inmobiliaria en Durango (Vizcaya)

Asamblea General

Expertos

@

"

Sobre estas lineas, el delegado
territorial en Aragén, Juan Carlos
Blanco. A la derecha, portada de
uno de los numeros de la revista
“Vendemos” de Expertos de Aragon.

1“Ngmero
50000 ejemplares

Més de 70 pisos en oferta en cada edicién
Nodeies pasaropotundades g e cambiadnaida

/
8 Inmobiliarias de confianda
Las conoces, conace sus servicios

» Los Expertos Ana Naranjo e Isidro Martin.

~
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Nuevos Asociados

Damos la bienvenida
oficial a todos aquellos
profesionales que se han
unido a nuestro colectivo:

Pilar Vallejo Penafiel
Numero de afiliado: 2817
Poblacion: Zaragoza
Provincia: Zaragoza

Sandra Villena Joaquin
Numero de afiliado: 2818
Poblacion: Rubi
Provincia: Barcelona

Jose Antonio Ruiz Anguis
Numero de afiliado: 2819
Poblacion: Barcelona
Provincia: Barcelona

Joan Soldevila Guardiola
Numero de afiliado: 2820
Poblacion: Sant Quirze De
Besora

Provincia: Barcelona

Ander Benito Barona

Numero de afiliado: 2821
Poblacion: San Sebastian /
Donostia

Provincia: Guiptizcoa

Joan Girbau i Junyent
Numero de afiliado: 2825
Poblacion: Vic
Provincia: Barcelona

Roger Balmes Barnusell
Numero de afiliado: 2826
Poblacion: Sabadell
Provincia: Barcelona

Daniel Alustiza Hernandez
Numero de afiliado: 2828
Poblacion: San Sebastian /
Donostia

Provincia: Guiptizcoa

Simon Alustiza Hernandez
Numero de afiliado: 2829
Poblacion: San Sebastian /
Donostia

Provincia: Guiptzcoa

Huber Wilson Viafara Rengifo
Numero de afiliado: 2831
Poblaciéon: Sant Cugat Del
Valles

Provincia: Barcelona

Cristina Toyos Jiménez
Numero de afiliado: 2833
Poblacion: Barcelona
Provincia: Barcelona

Ramon Moya Ruiz
Numero de afiliado: 2834
Poblacion: Granada
Provincia: Granada

APEI en los medios

Arranca un nuevo ejercicio con notable
presencia mediatica

mercadofinanciero europapress

mercadofinanciero / construccién y vivienda

La APEI prevé incrementos moderados del precio

de la vivienda y avisa de la escasez de oferta en
INMODIARIO

las capitales
Actualidad y Noticias del Sector Inmobiliario

2
A

inmoex
wW
Asociacion Profesional

Los Expertos Inmobiliarios
Expertos

alertan de la escasez de
vivienda, de alquiler y venta,
en las capitales

Por Redaccion el 19-02-2018 en Ideas y Debates

Publicado 18/02/2018 11:12:35 ¢eT

MADRID, 18 Feb. (EUROPA PRESS) -
GRANADA Hoy Domi
~ omingo 4 de Febrero de 2018

La Asociacién Profesional de Expertos Inmobiliarios (APEI) alerta que el 201 l
marcado en el sector de la vivienda por la escasez de producto en las capit
para el alquiler como la compra, si bien estima que los precios tenderén a
moderados gracias a la puesta en marcha de nuevas promociones que iny:
vivienda al mercado.

Lugo

La apertura de locales —
comerciales recupera el EI ﬂ
ritmo previo a la crisis .

» £l Concello recauci6 320,000 piime pn 9014 ner 12 1aca de inirin de
actividad, unacifrasimilaral

» Los expertosinmobiliarios:
mantienen su tiron, aungue:
. -~

Javier Lépez Jato
Delegado en Galicia de la Ape: ‘gﬂcoi
' Elcentroesta 221500
buscado. Loscierres ~ "Pedr
que se pueden ver ahoraen
las calles buenas son
puntualess

Los ssbitsrtes 3 i charia on laa ratslaciones de i Chmars de Comercis.

Expertos inmobiliarios
analizan el CACI

@ La asociacién APEI organiza una charla
sobre el Cédigo de Andaluz de Calidad
Inmobiliaria para acelerar la autorregulacidn

parado por ka Justa de An
i

el Consesn
Corsamo de la Junta &e

Expansion

ECONOMIA
La APEI prevé incrementos moderados del precio
de la vivienda

® Las grandes ciudades se quedan sin suelo para poder construir viviendas, segin expertos

sejo Andaluz COARE, 1z
i y la parrosal Se

= El mercado de vivienda usada continiia su crecimiento sostenido, también en precios

EXPERTOS EN LO JURIDICO

Sentencia del Tribunal Supremo de 15 de junio de 2016
En ausencia de pacto en contrario el vendedor que abone el IBI

puede repercutirlo al comprador en proporcion al tiempo que
cada una de las partes haya sido propietaria del inmueble

Jesus Manuel Pernas

Una sociedad, vendedora,
reclama el pago de la parte pro-
porcional del Impuesto de Bienes
Inmuebles a la compradora por el
periodo anual en que esta ultima
fue propietaria del inmueble

Segun el Tribunal Supremo
el tenor de la normativa fiscal re-
ferida es claro en cuanto al sujeto
pasivo del impuesto y esto nadie lo
discute, por lo que el abono del mis-
mo corresponde en este caso a los

vendedores. Ahora bien, hay que
tener en cuenta que no se pacto
expresamente la repercusion del
impuesto.De hecho la venta se
efectud libre de cargas y grava-
menes.Asi, cuando el art. 63.2
de la Ley de Haciendas Locales
establece que «Lo dispuesto en
el apartado anterior sera de apli-
cacion sin perjuicio de la facultad
del sujeto pasivo de repercutir la
carga tributaria soportada con-
forme a las normas de derecho
comun», debe entenderse que el
sujeto pasivo delpuesto, en este
caso la vendedora, puede reper-
cutirlo, sin necesidad de pacto
Este articulo advierte
de sujetarlo a pacto que lo per-
mita, limitandose el precepto a
establecer que el reparto del im-

porte del impuesto se hara con-
forme a las normas de derecho
comun, que no son otras, en este
caso, que las de la compraventa
(art. 1445 y siguientes del C. Ci-
vil (LA LEY 1/1889), en virtud de
las cuales la compradora debe
considerarse propietaria desde
el momento de la entrega (art.
609 del C. Civil (LA LEY 1/1889).

Sin perjuicio de ello, las
partes podran pactar la imposibi-
lidad de la repercusion. Por ello
la regla general, en caso de au-
sencia de pacto en contrario, sera
que el vendedor que abone el IBI
podra repercutirlo sobre el com-
prador, en proporcioén al tiempo en
que cada una de las partes haya
ostentado la titularidad dominical
y por el tiempo que lo sea.

Aprobado el Plan Estatal de Vivienda 2018 - 2021

Fuente. Ministerio de Fomento

El Plan Estatal de Vivienda 2018-2021, aprobado el
viernes 9 de marzo por el Gobierno, contempla un programa
destinado a impulsar el fomento del parque de viviendas
en régimen de alquiler o en régimen de cesién en uso,
incentivando econémicamente su promocion publica o privada
y exigiendo un compromiso de permanencia minima en esos
regimenes de 25 afos. En este programa se fijan rentas y
precios maximos que estan condicionados a los niveles de
ingresos que se establecen para los inquilinos, medidas que
evitaran que los precios de este parque de vivienda en alquiler
se incrementen ya que no podran optar a subvencion aquellos
que rebasen los limites fijados.

Se plantean dos opciones. En una primera, el importe
de la ayuda podra ser de hasta 350 euros por metro cuadrado
util de vivienda con un limite del 50% de la inversion y de
36.750 euros por vivienda. Las viviendas que se promuevan
con esta ayuda estan dirigidas a inquilinos con ingresos (de
todos los miembros de la unidad de convivencia) de hasta 3
IPREM y tendran un precio maximo de alquiler de hasta 5,5
€ por metro cuadrado Util al mes. En una segunda opcion, las
ayudas ascenderan a un maximo de 300 € por metro cuadrado
util de vivienda con un limite del 40% de la inversion y de

31.500 € por vivienda. Las viviendas que se promuevan
con esta ayuda estan dirigidas a inquilinos con ingresos
(de todos los miembros de la unidad de convivencia)
de hasta 4,5 IPREM y tendran un precio maximo de
alquiler de hasta 7 € por metro cuadrado util al mes.

Los promotores publicos y privados recibiran la
totalidad de la ayuda cuando conste en el Registro de la
Propiedad la nota registral que garantice que esa vivienda
se destinara al alquiler durante el plazo de 25 afios y con
las condiciones reguladas en el Plan.

Las comunidades autbnomas y ayuntamientos
son los responsables de la creacion de un parque publico
de vivienda. El Plan complementa las politicas de vivienda
de los entes autondmicos, que pueden optar por utilizar o
no las ayudas del Ministerio de Fomento. Las subvenciones
previstas ascienden a 1.443 millones de euros para
contribuir al incremento del parque de viviendas en
alquiler y fomentar la rehabilitacion y regeneracion urbana
y rural. La gestion de las ayudas correspondera a las
comunidades auténomas y ciudades de Ceuta y Melilla.
La colaboracion entre ellas y el Ministerio de Fomento se
instrumentara mediante los convenios correspondientes.
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Leyes, reglamentos, subvenciones y recordatorios

REFORMA HIPOTECARIA

de viernes 03 de noviembre de 2017

Aprobado un Proyecto de Ley que reduce
las comisiones y fuerza la transparencia
de los créditos inmobiliarios:

Se abaratan las comisiones de
amortizacion de los préstamos a tipo
variable, hasta anularse a partir de cinco
anos.

Las comisiones por conversion de tipo
variable a fijo se suprimen a partir del
tercer ano y se rebajan los gastos de
notaria y registro

El hipotecado recibira asesoramiento
gratuito del notario sobre el contenido del
contrato durante los siete dias previos a
la firma

Se amplia a nueve impagos o el 2 por 100
del capital el requisito para que la entidad
financiera pueda iniciar la ejecucion del

préstamo

Economia

REGISTRO DE AGENTES
INMOBILIARIOS DE MADRID

Decreto 2/2018, de 13 de febrero, del Consejo
de Gobierno, por lo que se crea el Registro
de Agentes Inmobiliarios de la Comunidad
de Madrid y se regulan los requisitos para
la inscripcion del agente inmobiliario.

(Mas informacion en pagina 7)

REGISTRO DE AGENTES

INMOBILIARIOS DE NAVARRA

El pasado dia 12 de diciembre de 2017
el Parlamento de Navarra aprobé una
enmienda a la Ley Foral de Presupuestos
Generales de Navarra para 2018 a tenor de
la cual se creaba el Registro de Agentes
Inmobiliarios de Navarra.
Este Registro exige de un desarrollo
reglamentario posterior pero en principio
su inscripcion sera voluntaria, publica y
gratuita.

Tipos de Referencia Oficiales, ENERO 2018
Fuente: Banco de Espafa, Asociacion Hipotecaria Espanola

Del conjunto de entidades de crédito 1,938
Tipo de rendimiento interno en el mercado secundario 0,070
Referencia interbancaria a 1 afio (EURIBOR) -0,190
Referencia interbancaria a 1 ano (MIBOR)* -0,190

En el mes de ENERO de 2018,

indice de Precios de Consumo IPC
ENERO 2017 - ENERO 2018 (Base 2016)

Fuente: Instituto Nacional de Estadistica

Periodos Incremento relativo %
Agosto 2016 a Agosto 2017
Septiembre 2016 a Septiembre 2017
Octubre 2016 a Octubre 2017
Noviembre 2016 a Noviembre 2017
Diciembre 2016 a Diciciembre 2017
Enero 2017 a Enero 2018

o
la tasa de variacion mensual del ™ 1 y 1 (0]

indice general fue del
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Mundo digital

Agenda

Tarjetas MultiSIM

Daniel Garcia

Actividad Expertos Inmobiliarios

y Ferias Inmobiliarias 2018

Coincidiendo con la salida al mercado de las primeras
tablets con conexion 3G, las companias telefonicas
empezaron a lanzar el servicio multiSIM. Este servicio
consiste en disponer de un clon de la tarjeta SIM de
nuestro teléfono para de esta manera, poder disponer
de nuestra tarifa de datos en un segundo dispositivo.

Hay compafias que a parte de los datos también
permiten compartir la tarifa de voz, e incluso permiten
mas de dos tarjetas.

Este sistema es muy comodo a la hora de trabajar
con una tablet en la calle, aunque también existe la
posibilidad de compartir la conexion a Internet del
teléfono movil.

Recientemente se presentd en EEUU el nuevo Apple
Watch, el cual permite instalarle una tarjeta SIM.
De esta manera, se puede hablar por teléfono sin
necesidad de llevar el movil encima.

En el sector inmobiliario, con las horas que pasan los
comerciales fuera de la oficina, esta siendo cada vez
mas imprescindible poder trabajar desde una tablet
en la calle, ya que las posibilidades de los méviles
son un poco mas limitadas o incbmodas. De hecho,
desde la Asociacion ya estamos desarrollando una
nueva version del programa de gestion inmobiliaria
orientada a su manejo desde dispositivos méviles. Asi
que no estaria mal, por lo menos, tener en cuenta esta
posibilidad.

Las companias telefonicas que ofrecen este servicio
en Espafia son:

. Movistar: 7 euros al mes te permiten tener
hasta 4 lineas activas, 1 principal y 3 secundarias.

. Orange: 4 euros al mes te permiten tener
hasta 5 lineas activas, 1 principal y 4 secundarias.

. Vodafone: coste depende de la tarifa, tan sélo
1 linea adicional.

. Jazztel: 3,63 euros al mes te permiten tener
hasta 3 lineas activas, 1 principal y 2 secundarias.

. Jetnet: operador mévil virtual de reciente

creacion, permite 1 linea adicional gratuita en sus
tarifas Maverick de 5GB.

. Ocean’s: otro operador nuevo, ofrece linea
multiSIM adicional por 3 euros al mes.
. Mébil R: 3 euros al mes por cada tarjeta

adicional contratada, hasta un méaximo de 5, 1 principal
y 4 secundarias. S6lo compartes datos.

Enero

Dia 19. Acto de presentacion del Cédigo
Andaluz de Calidad Inmobiliaria en
Sevilla con la intervencion de nuestro
Vicepresidente, Raul Ortiz

Dia 25. Videoconferencia del curso de
Facebook para Expertos Inmobiliarios
a cargo de nuestra responsable de
Co,‘unicacién, Elisabet Carvajal

Febrero

Dia 7. Videoconferencia del curso de
contrato de reserva de inmuebles
a cargo de nuestro asesor juridico,
Manuel Pernas

Dia 22. Nueva edicion del curso por
Videoconferencia del curso de
‘ Facebook para Expertos
Inmobiliarios

Marzo

Dia 1. Curso El contrato de Reserva
de Inmueble a cargo de nuestro asesor
juridico.

Dia 6. Curso de Perfeccionamiento
Inmoges a cargo de nuestro asesor
informatico,

Dia 7. Curso de Perfeccionamiento
Inmoges para Expertos de Canarias.
Dia 15. Curso sobre contrato de reserva de
inmuebles y alquier con opcion

a eﬂpra. Tenerife Sur.




Fichero de Inquilinos Morosos

Con mas de 15 afios de experiencia a nivel nacional,
es el primer fichero que recoge la morosidad en arrendamientos
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Beneficios

v Con FIM los profesionales sabran si sus arrendatarios tienen incidencias
de impago de las rentas.
v FIM ofrece la informacion mas fiable y completa para la seleccion del inquilino.
v FIM cubre la seguridad que demandan los propietarios al alquilar viviendas
o locales a través de sus medidas preventivas.

Agente Homologado FIM

v Tarifa plana.
v Consultas sin limite.
v Informes inmediatos.

®
FICHERO DE
‘ INQUILINOS
MOROSOS

902 933 379 | agente@fimiberica.com

Novedades en nuestra nueva web iVisitala!
www.fimiberica.com | w 3+ in @ ®
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